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Disclaimer

Diese Prasentation enthalt zukunftsbezogene Aussagen, die auf den Einschat-
zungen des Vorstands der q.beyond AG (,,g.beyond*) beruhen und dessen
gegenwartige Ansichten hinsichtlich zukunftiger Ereignisse widerspiegeln. Die
zukunftsbezogenen Aussagen entsprechen dem Sachstand zum Zeitpunkt der
Erstellung der Prasentation. Solche Aussagen unterliegen Risiken und
Ungewissheiten, auf die q.beyond groRtenteils keinen Einfluss hat. Besagte
Risiken und Ungewissheiten werden im Risikobericht im Rahmen der
Finanzberichterstattung ausfuhrlich behandelt.

Obwonhl die zukunftsbezogenen Aussagen mit groBer Sorgfalt getroffen werden,
kann deren Richtigkeit nicht garantiert werden. Die tatsachlichen Ergebnisse
konnen daher von den hier beschriebenen, erwarteten Ergebnissen abweichen.
g.beyond wird zukunftsbezogene Aussagen nach der Veroffentlichung der
Prasentation weder anpassen noch aktualisieren.
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Digitale Ausgangslage im Pandemiejahr 2020

88 O

Unbegrenzter Anstieg Exponentielles Wachstum Ortsunabhangige
des Datenvolumens von Speicher- und Nutzung aller
Rechenkapazitaten Technologien

Beschleunigte Digitalisierung ist Schliussel zum Erfolg

Neue Produkte und Services | Hohere Kundenbindung | Intelligente Steuerung | Neue Geschaftsmodelle

-
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g.beyond integriert alle relevanten Technologien

g2 gy O

Sensorik Data Center Ortsunabhangiger
Hardware/Devices Orchestrierung von Public Betrieb aller
Software/Edge und Private Clouds Technologien

loT SAP Cloud Integrator

-
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Public Cloud erleichtert
ortsunabhangige IT

Die drei am schnellsten wachsenden Teilmarkte

>100%

> 60%

> 60%

Quelle: Gartner, Juli 2020

....
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Deutschland setzt auf
Wie viele Unternehmen PUbliC und Mu lti'ClOUd

nutzen die Cloud?

Enormes Potenzial
fiir g.beyond als Cloud-

und loT-Integrator

aktuell

Quelle: KPMG Cloud-Monitor 2020



Digitalisierungsschub
Wie reagieren SAP-Anwender ﬁ in del‘ Coronakrise

auf die Corona-Pandemie?

81%

Enormes Potenzial
fiir g.beyond als

S/4HANA-Pionier

50%

43%

36

Quelle: DSAG 2020
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Handel neu denken

StoreButler
Was der Handel tiber

die Digitalisierung denkt

g.beyond bietet nun die All-in-One-Losung
fur die digitalisierte Filiale.

Features (u.a.)

o Elektronische Preisschilder

» Self-Checkout (Bezahlen am Regal)
o Zero-Waste-Assistant

Entscheidende Vorteile

» 95% weniger Aufwand bei Preiswechsel

» 75% weniger Laufwege fur Beschaftigte

e 80% hohere Wahrnehmung von In-Store-Werbung

Enormes Potenzial

« In Deutschland gibt es rund 450.000 Filialen
 Erste Pilotprojekte laufen
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Industrie neu denken

lloT-Starter-Kit

Wo das produzierende Gewerbe
beim lloT steht

gq.beyond bietet mit TeamViewer eine
All-in-One-Losung fiir das lloT.

Features (u.a.)

» Unkomplizierter Einstieg in die Fernwartung

» Edge-Technologie erfasst Daten an der Maschine

» Sensordaten lassen sich ortsunabhangig auslesen,
uberwachen und verarbeiten

» Monitoring von Sensordaten uber Dashboards

Entscheidende Vorteile

» Plug-and-play-Digitalisierung auch analoger Maschinen
» Reduktion ungeplanter Ausfalle um bis zu 50 %

Enormes Potenzial
e Maschinen im Wert von rund 2 Billionen € im Einsatz

 Erste Pilotprojekte laufen
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Go-to-Market: Fokus auf drei Branchen bewahrt sich

Anteil am Umsatz

~10%

Anteil am Umsatz

~20%

Anteil am Umsatz

Q@

o o Handel Produzierendes Energie J
Gewerbe
SCHMOLZ + BICKENBACH @ \? E/lFé‘l"lj' ES-RIAA Sﬁwag
dalli S vess Farr techem
group Bicker seit 1688
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Solide Basis fur unvermindert starkes Wachstum

Integrator

Attraktives
Produktangebot Top-Innovationen

Effektiver Erfahrenes Investitionen in
Go-to-Market-Ansatz Managementteam die Zukunft und M&A

2022: Umsatz ~200 Mio. € | EBITDA >10% | positiver Free Cashflow
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Q3/Ausblick 2020 -
Kontinuierliches
Wachstum
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Auftragseingang
erreicht neuen Rekord

e 70 % der Auftrage stammen im Q3 2020 von
Neukunden

» Vertriebserfolge vor allem in Fokusbranchen
Handel und produzierendes Gewerbe

e 30 % der Vertragsverlangerungen und
-erweiterungen mit bestehenden Kunden
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22,2

26,1

33,7
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Quartalsumsatz wachst zum
funften Mal in Folge

Covid-19-Krise verhindert
D . noch hoheres Wachstum
« Kontaktbeschrankungen
33,1 34,1 34,5 35,1 erschweren Consulting
30,1 i vor Ort

» Bei steigenden Fallzahlen
werden nicht zwingend
notwendige Projekte
verschoben

M Nicht wiederkehrende Umsatze

-
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B Wiederkehrende Umsatze
' Ohne Teilkonzern Plusnet




Steigende Umsatze
verbessern operative Profitabilitat

e Umsatz wachst um 9%
in Mio. € Q3 2019 Q3 2020

Umsatz 32,3 35 1  Bruttoergebnis steigt
um 25%

Kosten der umgesetzten Leistungen -27,9 -29,6
Bruttoergebnis 4,4 5,5
Marketing- und Vertriebskosten -3,0 -3,4
Allgemeine Verwaltungskosten -4,9 -3,2

e Anpassung der
Verwaltungskosten an
neue UnternehmensgroBe

Sonstige betriebliche Ertrage 1,5 0,6

Sonstige betriebliche Aufwendungen -0,3 -0,1 e EBITDA verbessert sich
EBITDA -2,2 /) -0,6 um mehr als 70%

Abschreibungen -4.1 -4,3
EBIT -6,3 4 -4,9

Finanzergebnis -0,2 -0,1

« EBITDA steht planmalig
vor Break-even

Ertragsteuern 3,9

Konzernergebnis -2,6 -5,0

-
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Grundsolide Finanzierung

16 q.beyond

190,2

225,1

103,5

111,7

190,2

e Nettoliquiditat von
49,4 Mio. € zum 30. Sep-
225 1 tember 2020 gegenuber
’ 54,7 Mio. € zum 30. Juni

37,3

47,4

49,4

66,0

141,1

19,9

29,2

- Free Cashflow

in Hohe von -3,9 Mio. €
160,2 (exkluswe Incloud-

Kaufpreis)

« Eigenkapitalquote

von 74 %
23,6
41,3

-




gq.beyond erwartet starkes
viertes Quartal 2020

Wachstumstreiber
D | « Hoher Auftragseingang aus
r >39 den Vorquartalen
33.1 34,1 34;5 35’1

e Abschluss der Migration
neuer Cloud-Kunden aus
Q2 und Q3 2020

e Weiterhin hohe Nachfrage
nach Cloud-Losungen

-
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Prognose bestatigt -
positives EBITDA ab Q4

Umsatzwachstum von mindestens 13% geplant

Pramisse: Weitere Normalisierung des
wirtschaftlichen Lebens

Investitionen in kunftiges Wachstum:
Folglich EBITDA von bis zu -5 Mio. € und
Free Cashflow von bis zu -16 Mio. € geplant

Nachhaltig positives EBITDA ab Q4 2020
Nachhaltig positiver Free Cashflow ab Q4 2021

g.beyond

127,4

>143




Fur langer anhaltende
Covid-19-Krise gewappnet

gq.beyond befindet sich in einer
privilegierten Lage:




2021 und 2022 -

beschleunigtes
Wachstum
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gq.beyond beschleunigt
Wachstumskurs

» Konsequente Umsetzung der Wachstums-
strategie ,,2020plus®

e Hoher Anteil wiederkehrender Umsatze und
hoher Auftragseingang schaffen sehr gute
Basis fur 2021/2022

e Skalierbares Geschaftsmodell fuhrt zu
steigender EBITDA-Marge (2022: >10%)

« Nachhaltig positiver Free Cashflow ab Q4 2021

21 q.beyond

127,4

>143

>165

~200




Zweistelliges Wachstum in
zwei Segmenten

,Cloud & loT* sowie ,,SAP*-
~200 Geschaft tragen Wachstum

Gute Planbarkeit der
Umsatze aufgrund lang
laufender Vertrage /~75 %

1274 1 o wiederkehrende Umsatze

®
......
.

Kontinuierlicher Ausbau der
Beziehung zu bestehenden
Kunden

--------- Neugeschaft profitiert von
steigender Nachfrage nach
integrierten Losungen

Bl Segment SAP
M Segment Cloud & loT
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Cloud & loT auf dem Weg zu einer
Segmentmarge von bis zu 20 %

Wachstumstreiber
~145

 Steigende Public- und
Multi-Cloud-Nachfrage

« Wachsender Bedarf an

90,8 D loT/IloT-Integration
Margentreiber

o Skalierbarkeit der
Cloud- & loT-Losungen

» Steigender IP-Anteil

M Segmentmarge in % D
23 q.beyond




SAP-Geschaft wachst und erzielt
zweistellige Margen

Wachstumstreiber

o S/4HANA-Migration

~55

e Integration von loT-,
SAP- und Cloud-Losungen

36,6 D « Branchenkompetenz

..... Margentreiber

.............. o Automatisierung im
......... SAP-Betrieb und
............ Application-Management

« Rucklaufiger Anteil der
Personalkosten

M Segmentmarge in % D
24 qg.beyond
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Schuldenfrei

Liquiditat

49 Mio. €

Eigenkapitalquote

74%

Zusatzliches Wachstum
durch Akquisitionen

gq.beyond plant den Erwerb passender
Technologiefirmen wie zuletzt Incloud

 Einzigartige Technologie im Bereich
Cloud-Services, Data-Analytics,
Embedded-Software, loT, Kl

,Proof of Concept® liegt vor

Erste Kunden oder Projekte

Erste Umsatze

Mehrheitsbeteiligung moglich

Uberschaubarer Aufwand



Geschaftsmodell fiir starkes und profitables Wachstum

Integrator

Attraktives
Produktangebot Top-Innovationen

Effektiver Erfahrenes Investitionen in
Go-to-Market-Ansatz Managementteam die Zukunft und M&A

2022: Umsatz ~200 Mio. € | EBITDA >10% | positiver Free Cashflow
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Die Wachstumsaktie
gq.beyond
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Aktie schlagt Indizes im Pandemiejahr 2020

Kursverlauf der q.beyond-Aktie W g.beyond M TecDAX M DAX

(Basis indexiert)

40
+26,7 %
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Kaufempfehlungen mit Kurszielen bis zu € 2,25

MAINFIRST dbeyond

ITServices — §@& ¥V & B

A Stifel Compan
f pany  armayzo20 INITIAT Bankhaus Lampe
Buy Initiation of co

PT: €2.25 path q.beyond
Recurring revenues support the

* We initiate coverage
asc ey providing ~72% upsi

€31
with a focus on Gerr 00/05[2020

720
162 * With the sale of the |
hl

exclusively activeins

& loT, ~30% from SAP
strong financial foul Buy

COMMERZBANK - F) * We forecast QSC 1.80 EUR

rising from bre.

q.beyond Close 04f05/2020

ENc RS Commerzbank ,Kaufen“ €2,00
e raise our rating to Buy. Early

ory and hence success of the Buyf""""""” Bankhaus Lampe ,,Kaufen“ €1 :80

: TP €2.00 gome.
sed, I our view, With aaditona CP €1.1 2‘1""“"’ Warburg Research »Halten €1,50

itive at current levels despite ind 28 February 20201
e Independent Research ,Halten“ €1,40
Key information
Expected performance

) 1M/ 3M performance:
2 of EBITDA and FCF, both Market Cap (m)

aet of at least €143m this Bloomberg:
Shares outstanding (m)
Equity Free Float
er. Our new DCF D

Bank Empfehlung Kursziel
Mainfirst ,Kaufen* €2,25
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Programm verbindet
Interessen von Aktionaren
und Fiihrungskraften

Klares Commitment
zur Wachstumsstrategie

Kurs muss sich bis
Ende 2022 mehr als
verdoppeln

Kursziel fuirs Management
bei mindestens € 2,80

gq.beyond startet im Herbst 2020 Share-
Matching-Programm fiir Fihrungskrafte

« FUhrungskrafte investieren eigenes Geld
und erwerben 1.000.000 Aktien uber die Borse

e Programm lauft bis zum 31. Dezember 2022

e Kurs von € 2,80 als Minimalziel -
Cap bei einem Hochstkurs von € 4,00



Hoher Anteilsbesitz von
Vorstand und Aufsichtsrat

Vorstand Jiirgen Hermann erwarb zuletzt
im Marz 2020 330.000 g.beyond-Aktien.
Er besitzt nun 1.000.000 Aktien

Grunder haben bisher keine Aktien verkauft
— Anteilsbesitz stellt sich wie folgt dar:

12,68% Gerd Eickers!
12,68% Dr. Bernd Schlobohm 2
74,64% Streubesitz

1 Grunder und Mitglied des Aufsichtsrats
2 Grinder und Vorsitzender des Aufsichtsrats

31  g.beyond

12,68

74,64

Stand: 31. Oktober 2020



Kontakt

gq.beyond AG
Arne Thull
Leiter Investor Relations/M&A

T +49 221 669-8724
F +49 221 669-8009
invest@gbeyond.de
www.gbeyond.de

Twitter.com/qgbyirde
Twitter.com/qbyiren
blog.gbeyond.de
xing.com/companies/qgbeyondag
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expect the next
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