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Disclaimer

Diese Prasentation enthalt zukunftsbezogene Aussagen, die auf den Einschat-
zungen des Vorstands der q.beyond AG (,,q.beyond*) beruhen und dessen
gegenwartige Ansichten hinsichtlich zukunftiger Ereignisse widerspiegeln. Die
zukunftsbezogenen Aussagen entsprechen dem Sachstand zum Zeitpunkt der
Erstellung der Prasentation. Solche Aussagen unterliegen Risiken und
Ungewissheiten, auf die q.beyond groBtenteils keinen Einfluss hat. Besagte
Risiken und Ungewissheiten werden im Risikobericht im Rahmen der
Finanzberichterstattung ausfuhrlich behandelt.

Obwonhl die zukunftsbezogenen Aussagen mit grofRer Sorgfalt getroffen werden,
kann deren Richtigkeit nicht garantiert werden. Die tatsachlichen Ergebnisse
konnen daher von den hier beschriebenen, erwarteten Ergebnissen abweichen.
g.beyond wird zukunftsbezogene Aussagen nach der Veroffentlichung der
Prasentation weder anpassen noch aktualisieren.
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Digitale Ausgangslage 2020

QY O

Unbegrenzter Anstieg Exponentielles Wachstum
des Datenvolumens von Speicher- und
Rechnerkapazitaten

Lockdown macht
Digitalisierung
zur Basis des Erfolgs

Digitalisierung ist Schlussel zum Erfolg

Neue Produkte und Services | Hohere Kundenbindung | Intelligente Steuerung | Neue Geschaftsmodelle
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Die digitalen Wachstumsmarkte loT, SAP und Cloud

B2B-Markt in Deutschland

AP [

Quellen: Experton; PAC/eigene Recherche; Deloitte, loT-Studie

loT
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Wie profitiert q.beyond von diesem Wachstum?

8T O

Sensorik Data Center
Hardware/Devices Orchestrierung von Clouds
Software/Edge Know-how im Betrieb

g.beyond ist ausge-
wiesener Experte fur
all diese Technologien
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Intelligente Integration von Technologien

‘\&e\\'\gen Z & Da t Q
\

SENSORTECHNOLOGIE APPLIKATIONEN

Sensoren Branchenlosungen QSC Cloud / Public
Gerate SAP S/4HANA/Microsoft Cloud (z.B. AWS, Azure)
loT Sonstige Services Vor Ort beim Kunden

Edge Computing ———————————————————————————————- Cloud Computing
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Go-to-Market: Fokus auf drei Branchen

Anteil am Umsatz

o o Handel
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Anteil am Umsatz
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— | Software-basierte Kundenlosungen mit:

Hervorragenden
Cloud-Architekten

Software-Experten

S/4HANA-geschulten
SAP-Spezialisten

Kreativen Business
Developern



Schuldenfrei

Liquiditat
55 Mio. €

Eigenkapitalquote

73%

Mehr Wachstum durch
Akquisitionen

gq.beyond plant den Erwerb kleinerer
Technologiefirmen

« Einzigartige Technologie im Bereich
Cloud-Services, Data-Analytics,
Embedded-Software, loT, Kl

e ,,Proof of Concept® liegt vor
 Erste Kunden oder Projekte

e Erste Umsatze

» Mehrheitsbeteiligung moglich

 Uberschaubarer Aufwand



Fir nachhaltiges Wachstum gut aufgestellt

Attraktives Effektive Go-to- Erfahrenes
Produktangebot Market-Ansatz Managementteam

Zukunftsinvestitionen und M&A
2022: Umsatz ~200 Mio.€ | EBITDA >10% | positiver Free Cashflow
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Auf dem Weg zu
200 Mio. € Umsatz

» Wachstum beschleunigt sich von Jahr zu Jahr

Entscheidender Faktor:
Hoher Anteil wiederkehrender Umsatze

Nachhaltig positives EBITDA ab Q4 2020

Nachhaltig positiver Free Cashflow ab Q4 2021

g.beyond

127,4

>143

>165

~200




Q2 2020 -
Kontinuierliches
Wachstum
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Quartalsumsatz wachst zum vierten Mal in Folge

)

33,1 34,1 34,5

32,3

30,1

O O
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Auftragseingang
erreicht Rekordniveau

Stetige Ausweitung des Serviceportfolios
zahlt sich aus, gerade in schwierigen Zeiten:

e 60 % der neuen Auftrage stammen
aus dem Verkauf zusatzlicher Services
an bestehende und neue Kunden

» 40 % Vertragsverlangerungen
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Stetiges Wachstum unter
besonderen Umstanden

q.beyond ist trotz der tiefen Rezession in einer
privilegierten Lage:




Steigende Umsatze
verbessern Profitabilitat

 Anhaltende Investitionen

in Mio. € Q1 2020 Q2 2020 in ki nftiges Wachstum
JJOEELES e 34,5 beeinflussen insbesondere
Kosten der umgesetzten Leistungen -28,6 -29,1 Kosten der umgesetzten
Bruttoergebnis 5,5 5,4 Leistungen
Marketing- und Vertriebskosten -3,3 -2,9
Allgemeine Verwaltungskosten -3,8 -3,9 « EBITDA nahert sich
Sonstige betriebliche Ertrage 0,6 0,7 dennoch dem Break-even

Sonstige betriebliche Aufwendungen -0,2 -0,1
EBITDA -1,1 -0,8
Abschreibungen -4,2 -4,2
EBIT -5,3 -5,0

Finanzergebnis -0,1 -0,1

Ertragsteuern -0,1

Konzernergebnis -5,5 -5,1
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Cloud & loT: Profitabilitat steigt
schneller als der Umsatz

o Umsatztreiber: Cloud-
Losungen und digitale
Arbeitsplatze

» Segmentbeitrag verbes-
serte sich im Q2 2020 um
3,2 Mio. € auf 1,0 Mio. €
- hohe Skalierbarkeit
des Cloud-Geschafts

23’3 24,0
21,2

» Segmentbeitrag im Q2 2020
2,0 ware ohne Vorlaufkosten fiir

L neue Cloud-Projekte hoher

ausgefallen
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SAP: Starkes Wachstum seit Q2 2019

e Umsatztreiber:
Migration auf S/4HANA

o Stabiles Geschaft wahrend
des Lockdowns dank SAP-
Betrieb und Application-

10,8 10,5 Management

8,9

e Segmentbeitrag im Q2 2020
durch Lockdown beeinflusst
(u.a. weniger externe
Experten sowie geringere
Reisekosten)

0,4 0,2 1,5
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Grundsolide Finanzierung

» Nettoliquiditat von
54,7 Mio. € zum 30. Juni
225,1 225,1 2020 gegenuber 61,9 Mio. €
199,8 199,8 zum 31. Marz 2020

— Free Cashflow in Hohe
11,7 von -3,5 Mio. € (exklusive

104,0 160,2 Dividgndenzahlung von
146,1 3,7 Mio. €)

47,4 e H1 2020: Investitionen
41,1 in Hohe von 2,5 Mio. €

23,6
20,6 « Eigenkapitalquote

33,1 41,3 von 73%

54,7 66,0

-
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Ausblick fiir 2020
bestatigt - trotz tiefer
Rezession

o Umsatzwachstum von mindestens 13 % geplant -
trotz des veranderten Geschaftsklimas

e Investitionen in kunftiges Wachstum:
Folglich EBITDA von bis zu -5 Mio. €
und Free Cashflow von bis zu -16 Mio. € geplant

« Nachhaltig positives EBITDA ab Q4 2020
» Nachhaltig positiver Free Cashflow ab Q4 2021
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127,4

>143




M&A: gq.beyond starkt
Software- und

Entwicklungskompetenz

Volistindige Ubernahme des Software-

Engineering-Spezialisten Incloud zum
31. Juli 2020




Intelligente Integration der Incloud-Kompetenzen

ieenz &
Incloud-Kompetenzen \‘\\,e\“ge Data

SENSORTECHNOLOGIE APPLIKATIONEN CLOUD

Sensoren Branchenlosungen QSC Cloud / Public
Gerate SAP S/4HANA/Microsoft Cloud (z.B. AWS, Azure)

loT Sonstige Services Vor Ort beim Kunden
Embedded Web und Cloud-
Software Native Apps Architektur

+ + =
-

Edge Computing e —————————— Cloud Computing
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Neue Kooperationspartner: Advantech und TeamViewer

23

g.beyond

Advantech

Losungen fiir As-a-Service-Geschaftsmodelle

« Integrierte loT- und Cloud-Losung mit fein
kalibrierten Hardware- und Software-
komponenten

» Advantech, fuhrender Anbieter smarter loT-
Systeme und Embedded-Plattformen, bringt
seine Hardware ein

» g.beyond steuert ihre Edge-Technology fur
die Plattform und die Gerate bei

 Erste Kunden im produzierenden Gewerbe
und Handel

TeamViewer

. All-in-one-Losung fiir das lloT

o lloT-Starter-Kit: Plug-and-play-Losung fur die
Digitalisierung bestehender Maschinen und
fur unkomplizierte Fernwartung

 Erste Implementierung der TeamViewer-
Software innerhalb Industrie-4.0-Kontexts

» q.beyond steuert ihre Edge-Technologie bei

» Losung ermoglicht das Monitoring von
Sensordaten uber Dashboards

« Erstes Produkt der im April 2020
geschlossenen Partnerschaft




Partner und Zukaufe
fordern beschleunigtes
Wachstum

Wichtige Wachstumstreiber:

« Steigender Auftragseingang dank klarer
Positionierung in Wachstumsmarkten

« Hoher Anteil von As-a-Service-Losungen
e Hoher Anteil wiederkehrender Umsatze

e Skalierbares Geschaftsmodell
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127,4

>143

>165

~200




Nachster Wachstums-
schub: Umfirmierung
in ,,q.beyond*

Im H1 2020 entwickelte sich das Geschaft
trotz der tiefen Rezession wie erwartet




Kontakt

q.beyond AG
Arne Thull
Head of Investor Relations/M&A

T +49 221 669-8724
F +49 221 669-8009
invest@gbeyond.de
www.gbeyond.de

Twitter.com/qgbyirde
Twitter.com/qgbyiren
blog.gbeyond.de
xing.com/companies/qgbeyondag
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- Anhang
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CEO erhoht seinen
Anteilsbesitz um 50 %

Vorstand hat im Marz 2020 weitere
330.000 q.beyond Aktien erworben:

Jirgen Hermann 1.000.000 Aktien

12,68

Keiner der beiden Grunder hat bisher Aktien
verkauft — Anteilsbesitz stellt sich wie folgt dar:

12,68% Gerd Eickers!
12,68% Dr. Bernd Schlobohm 2
74,64% Free float

74,64

' Griinder und Mitglied des Aufsichtsrats
2 Grunder und Vorsitzender des Aufsichtsrats

Stand: 30. September 2020
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Kaufempfehlungen fiir die g.beyond Aktie

MAINFIRST QscAG

IT Servlces llllllll

A Stife[ Company 27 May 2020 INITIAT Bankhaus Lampe

Buy Initiation of co
PT: €2.25 path QSC AG

Recurring revenues support the re

® We initiate coverage
BCAY providing ~72% upsi

€.31
i with a focus on Gerr 08 I°5 12020
162 ® With the sale of the |
B exclusively activeins
& 10T, ~30% from SAP B
strong financial fou uy

COMMERZBANK ¢ : R i 55 1.80 EUR Bank Empfehlung Kursziel
QSC e Mainfirst ,Kaufen 2,25 €
&March 2020 "SR Commerzbank ,Kaufen“ 2,00 €

e raise our rating to Buy. Earl
ory and hence success of e RIE TS Bankhaus Lampe »Kaufen“ 1,80 €

e o vn o [ Warburg Research ,Halten* 1,40 €

itive at current levels despite (Closing 28 February 2020)
Independent Research ,Halten“ 1,40 €
Key information
Expected performance

) 1M/ 3M performance:
> of EBITDA and FCF, both Market Cap (m)
g

get of at least €143m this Bloombe:
fo targeted EBITDA oot (™)
er. Our new DCF
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expect the next
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