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Daimler ist in funf Geschaftsfeldern organisiert
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Anmerkung: 2014: Umsatz Konzern 129.872 Mio. €, Mitarbeiter: 279.972; Konzerniibergreifende Funktionen und Services 26.832



DAIMLER

Entwicklung von Absatz und Umsatz nach Geschaftsfeldern
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DAIMLER

Entwicklung der Dividende je Aktie
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DAIMLER

Operatives Ergebnis EBIT in Q2 gestiegen

+60%

Daimler Buses

" Prozentuale Veranderung ggu. Vorjahresquartal

Daimler Financial Services




DAIMLER

Ausblick Absatz 2015

Deutlich hoherer Absatz aufgrund des jungen und attraktiven Produktportfolios
Starke Impulse durch volle Verfiigbarkeit der neuen C-Klasse und smart-Modelle
Vollig neuer Mercedes-Maybach, Mercedes-AMG GT, CLA Shooting Brake und GLE Coupé

Deutlich hoherer Absatz aufgrund des starken Produktportfolios
Hoher Auftragsbestand, speziell in der NAFTA Region
Wachstumschancen durch neues Asia Business Model

Deutlich hoherer Absatz
Starke Impulse durch volle Verfiigbarkeit des neuen Vito und der neuen V-Klasse
Expansion durch Produkteinfihrungen in Nord- und Stidamerika

Deutlicher Riickgang der Absatzzahlen
Behauptung der Marktfiihrerschaft in Westeuropa und Brasilien
Stabile Absatzentwicklung in Europa, deutliche Absatzriickgange in Lateinamerika



DAIMLER

Ausblick 2015 far EBIT aus dem laufenden Geschaft

Wir erwarten das Konzern-EBIT im Jahr 2015 deutlich zu steigern

DAIMLER aufgrund der folgenden Erwartungen fur das EBIT der Geschaftsfelder:
& Deutlich Gber Vorjahresniveau
@ Deutlich Giber Vorjahresniveau
% Deutlich Gber Vorjahresniveau
‘ﬁ Deutlich unter Vorjahresniveau
n <4
oL Deutlich Uber Vorjahresniveau

Dieser Ausblick basiert auf den aktuellen Markterwartungen und den aktuellen Erwartungen bzgl. der Wechselkurse.



DAIMLER

Die vier Wachstumsfelder der Daimler Strategie

Mobilitatskonzepte &
DigitalLife
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DAIMLER

Durch die deutliche Erweiterung unseres Portfolios schaffen
wir die Grundlage fur weiteres profitables Wachstum
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DAIMLER

Breitestes und starkstes LKW Portfolio der Geschichte
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Massive Verbesserungen beim Thema CO2
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DAIMLER

Verbrauch: Die effizientesten LKWs sind Daimler Trucks

~11% ~7% ~95%

Weniger als “fuel duel” Wettbewerber* Weniger als Vorgangermodell unter Fuel Efficiency Standard in Japan

Mercedes-Benz Actros Freightliner Cascadia Evolution Fuso Super Great V

*Durchschnittliche Einsparung ggii. Wettbewerbsfahrzeugen in (ber 600 so genannten “fuel duels” in européischen Flotten in 2014. 18



DAIMLER

Mercedes-Benz Pkw und smart mit hocheffizienten
Verbrennungsmotoren

smart fortwo: A180 CDI BE Edition: C 180 BlueTEC: CLA 180 CDI:
93 g CO,/km (52 kW) 92 g CO,/km 99 g CO,/km 102 g CO,/km

E 220 CDI BlueTEC BE Edition: SLK 250 CDI: ML 250 BlueTEC: S 350 BlueTEC:
114 g CO,/km 124 g CO,/km 154 g CO,/km 146 g CO,/km !

1) Kurzer Radstand



DAIMLER

Breites Angebot an Hybridfahrzeugen ...

Fuso Canter Eco Hybrid Freightliner Business Class M2eHybrid

S

Freightliner CC Walk-in Van Hybrid

20



DAIMLER

...und insgesamt zehn Plug-In Hybridmodelle bis 2017




DAIMLER

Schrittweise zum autonomen Fahren mit dem
Forschungsfahrzeug FO15 & Freightliner Inspiration Truck

22
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DAIMLER

Mercedes-Benz Cars: Ausgewogene Absatzstruktur

- Absatzstlickzahl in Tsd. Einheiten -
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419 119 Rest der Welt
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ohne Deutschland
99 =a! N
Deutschland
o) 90 USA R ( ﬁﬁé
¥ LS
%

68 91 China

Q2 2014 Q2 2015



DAIMLER

Wachstum in allen Regionen
Starkstes Wachstum in China, hochster Absatz in Europa

Absatz Mercedes-Benz & smart
nach Regionen in ‘000 Einheiten

Ubrige Markte

1.722

Greater
China

NAFTA

Europa

st 2014 202X
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DAIMLER

car2go: Auto-Vermietung neu entwickelt
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DAIMLER

Daimler hat ein solide Ausgangsbasis fur Erfolg mit (digitalen)
Mobilitatsdienstleistungen

X mytaxi

Die Taxi-App

E SO moovel

BLACKLANE

YOUR PROFESSIONAL DRIVER

Q RIDESCOUT"™

MEINFERNBUS
FLiXBUS &

BLACK

Selbst fahren = Mobilitatsplattform

28
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Hinweis

Diese Prasentation enthalt vorausschauende Aussagen zu unserer aktuellen Einschatzung kinftiger Vorgange. Worter wie »antizipiereng,
»annehmeng, »glaubeng, »einschatzen«, »erwartenq, nbeabsichtigen«, »kénnen/kdnnteng, »planen«, »projiziereng, »sollten« und dhnliche Begriffe
kennzeichnen solche vorausschauenden Aussagen. Diese Aussagen sind einer Reihe von Risiken und Unsicherheiten unterworfen. Einige Beispiele
hierfiir sind eine unglinstige Entwicklung der weltwirtschaftlichen Situation, insbesondere ein Riickgang der Nachfrage in unseren wichtigsten
Absatzmarkten, eine Verscharfung der Staatsschuldenkrise sowie zunehmende Unwagbarkeiten in der Eurozone, eine Zunahme der politischen
Spannungen in Osteuropa, eine Verschlechterung unserer Refinanzierungsmoglichkeiten an den Kredit- und Finanzmarkten, unabwendbare
Ereignisse hoherer Gewalt wie beispielsweise Naturkatastrophen, Epidemien, Terrorakte, politische Unruhen, Industrieunfdlle und deren
Folgewirkungen auf unsere Verkaufs-, Einkaufs-, Produktions- oder Finanzierungsaktivitdten, Veranderungen der Wechselkurse, eine Verdnderung
des Konsumverhaltens in Richtung kleinerer und weniger gewinnbringender Fahrzeuge oder ein moglicher Akzeptanzverlust unserer Produkte und
Dienstleistungen mit der Folge einer Beeintrachtigung bei der Durchsetzung von Preisen und bei der Auslastung von Produktionskapazitaten,
Preiserh6hungen bei Kraftstoffen und Rohstoffen, Unterbrechungen der Produktion aufgrund von Materialengpéssen, Belegschaftsstreiks oder
Lieferanteninsolvenzen, ein Rickgang der Wiederverkaufspreise von Gebrauchtfahrzeugen, die erfolgreiche Umsetzung von Kostenreduzierungs-
und EffizienzsteigerungsmaBnahmen, die Geschaftsaussichten der Gesellschaften, an denen wir bedeutende Beteiligungen halten, die erfolgreiche
Umsetzung strategischer Kooperationen und Joint Ventures, die Anderungen von Gesetzen, Bestimmungen und behérdlichen Richtlinien,
insbesondere soweit sie Fahrzeugemissionen, Kraftstoffverbrauch und Sicherheit betreffen, sowie der Abschluss laufender behordlicher
Untersuchungen und der Ausgang anhangiger oder drohender kiinftiger rechtlicher Verfahren und weitere Risiken und Unwéagbarkeiten, von denen
einige im aktuellen Geschéftsbericht unter der Uberschrift »Risiko- und Chancenbericht« beschrieben sind. Sollte einer dieser
Unsicherheitsfaktoren oder eine dieser Unwégbarkeiten eintreten oder sollten sich die den vorausschauenden Aussagen zugrunde liegenden
Annahmen als unrichtig erweisen, kdnnten die tatsdchlichen Ergebnisse wesentlich von den in diesen Aussagen genannten oder implizit zum
Ausdruck gebrachten Ergebnissen abweichen. Wir haben weder die Absicht noch libernehmen wir eine Verpflichtung, vorausschauende Aussagen
laufend zu aktualisieren, da diese ausschlieBlich auf den Umstanden am Tag der Veréffentlichung basieren.
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