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Disclaimer

Diese Prasentation enthalt zukunftsbezogene Aussagen, die auf den Einschat-
zungen des Vorstands der q.beyond AG (,,q.beyond*) beruhen und dessen
gegenwartige Ansichten hinsichtlich zukunftiger Ereignisse widerspiegeln.
Die zukunftsbezogenen Aussagen entsprechen dem Sachstand zum Zeitpunkt
der Erstellung der Prasentation. Solche Aussagen unterliegen Risiken und
Ungewissheiten, auf die q.beyond groBtenteils keinen Einfluss hat. Besagte
Risiken und Ungewissheiten werden im Risikobericht im Rahmen der
Finanzberichterstattung ausfuhrlich behandelt.

Obwonhl die zukunftsbezogenen Aussagen mit grofber Sorgfalt getroffen werden,
kann deren Richtigkeit nicht garantiert werden. Die tatsachlichen Ergebnisse
konnen daher von den hier beschriebenen, erwarteten Ergebnissen abweichen.
g.beyond wird zukunftsbezogene Aussagen nach der Veroffentlichung der
Prasentation weder anpassen noch aktualisieren.
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2019-2022: Wachstum
dank erfolgreicher
Transformation

Jiuirgen Hermann, Chief Executive Officer
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Transformation erfolgreich abgeschlossen

{IT- und TK-Anbieter ! IT-Serviceanbieter

: mit eigener Infrastruktur :  mit Cloud- und SAP-Portfolio
Verkauf Verkauf Verkauf
Plusnet IP Colocat IP Exchange




Mit Zukaufen Portfolio konsequent erweitert ...

Komplettpaket
fir Logistiker
Financial Offentlicher
Services Sektor

Data Hochskalierbares Modern Software-
Analytics Cloud-Portal Workplace entwicklung
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... und zusatzliche Kundengruppen erschlossen
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&) productive-data
,,Out-of-the-Box“-

@ INCLOUD
D logineer

DATAC
scanplus+

Anteil wachst, je
kleiner der Kunde

Jahresumsatz von Unternehmen



Transformation ermoglicht starkes Wachstum

Umsatz .
174-178 Wachstumstreiber

in Mio. €

e Hohe Zuwachse im
Cloud-Geschaft
(organisches Wachstum
von 9% pro Jahr)

o Umsatzbeitrage der
Tochter

2019 2020 2021 2022¢
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Q3 2022: Wachstum trotz
drohender Rezession

Im schwierigen konjunkturellen Umfeld profitierte
g.beyond von

» starkem Kerngeschaft
(organisches Wachstum: +6 %)

» gezielten Akquisitionen

« hohem Anteil wiederkehrender Umsatze
(Q3 2022: 78 %)

e Konzentration auf Fokusbranchen -
60 % der Umsatze stammten aus Handel,
Logistik und produzierendem Gewerbe
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Cloud-Umsatz steigt dynamisch

Wachstumstreiber

e Anhaltend hohe Nachfrage
nach Cloud-Losungen

35,3 « Zunehmendes Interesse an

30.0 Hybrid-Cloud-Portfolio
, » Erfolge neuer Tochter

Zusatzliche Kostenfaktoren
D _D_ e Zwischenzeitlicher Ausbau
des SaaS-Geschafts

3,2

2.9 e Temporar veranderte
’ Kostenstruktur (insbesondere
Wegfall der Colocation-Marge)
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SAP-GGSChaft \"elg TU I'narOund Vertriebsoffensive

e SAP leidet unter Nachwir-
kungen der pandemie-
bedingten Einschrankungen

e Hohe Unsicherheit belastet
Neugeschaft

10,0 « Sehr gezielte Ansprache
potenzieller Kunden erweist
79 sich als zielfuhrend

Erfolge auf der Kostenseite

« COGS Q3 2022 von 6,4 Mio. €
D nach 7,1 Mio. € im Q2 2022

- Riickkehr auf Wachstums-
1,8 kurs fiir 2023 erwartet

-
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Operatives EBITDA steigt leicht

In Mio. € Q3 2021 Q3 2022
Umsatz 40,0 43,1

Kosten der umgesetzten Leistungen -31,9 -35,9

Erfolgreicher Colocation-
Verkauf im Q3 2021
beeinflusst Quartalsvergleich

Bruttoergebnis 8,1 7,3
Marketing- und Vertriebskosten -3,1 -3,5 e Veranderte Kostenstruktur

Segmentbeitrag 5,0 3,7 auch wegen Konsolidierung
Allgemeine Verwaltungskosten -4,9 -3,6 von scanplus
Sonstige betriebliche Ertrage 33,2 1,7

e Hohes sonstiges betrieb-

Sonstige betriebliche Aufwendungen -3,8 -0,1 . .. .
: : liches Ergebnis im Vorjahr

EBITDA 29,4 1,7
Abschreibungen -4,2 -4,3 — Ohne Colocation-Verkauf

EBIT 25,3 2,6 belief sich das EBITDA im
Finanzergebnis / Steuern -4,6 -0,2 Q3 2021 auf 1,6 Mio. €

Konzernergebnis 20,7 -2,8
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Grundsolide Finanzierung
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200,3

97,2

180,5

200,3

46,4

88,4

56,7

49,1

147,4

180,5

43,0

13,4

138,0

39,5

10,8

31,7

g.beyond finanziert Wachstum
aus eigener Kraft:

» Eigenkapitalquote von 76 %
» Keine Bankschulden

Starke Substanz:
« Hohe Nettoliquiditat

« Eigenes Grundstiick
in Hamburg
(Verkehrswert >20 Mio. €)

o Attraktive Tochter und
Beteiligungen
(u. a. datac, scanplus)

Geringe Investitionen:
~3 Mio. € im Jahr 2022

-




2022: Umsatzzuwachs
von ~20 Mio. € geplant

174 - 178

Prognose November 2022: 155,2

o« Umsatz wachst auf 174 bis 178 Mio. €
(2021: 155,2 Mio. €)

« EBITDA steigt auf 6 bis 8 Mio. €
(2021 ohne Colocation-Effekt: 3,4 Mio. €)

e Free Cashflow von maximal -10 Mio. €
(2021 ohne Colocation-Effekt: -11,6 Mio. €)

— Umsatzstarkes Q4 2022 erwartet:
Organisches Wachstum
+ erste Umsatze der neuen Tochter productive-data
+ Realisierung von Projekten
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Profitables Wachstum
mit fokussiertem
Geschaftsmodell

Thies Rixen, Chief Operating Officer
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IT-Services und Applikationen schaffen solide Basis
fur kontinuierliches und profitables Wachstum

Financial Offentlicher
Services Sektor

Optimierung Optimierung
»lotal Cost of Geschaftsmodel
Ownership“
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Wachstumstreiber: Ausbau der IT-Services

Beratung Entwicklung
» Cloud-Transformation  Auf Basis von SAP und Microsoft
» Applikations-Transformation « Individuelle Entwicklungen

« Data Analytics » Mobile Applikationen

................................................................................................

« Hybrid-Cloud-Services « Applikationen
» Kundenprozesse » Security-Operations-Center

SICHER/NACHHALTIG/AUTOMATISIERT
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Kernkompetenz Hybrid Cloud

Hybrid Cloud wird zum Herz-
stiick der Unternehmens-IT

RZ1  RZ2 Y /A Azure - g.beyond ist vorbereitet:
% ] Google aws  Hybrid-Cloud-Kompetenzcenter
Wl mit rund 150 Mitarbeitenden

Public-Cloud-  Duale, hochsichere,
Hybrid Cloud Provider zertifizierte Rechenzentren

: » Maximale Skalierbarkeit
(CAPEX light) durch
O q.beyond Hybric.i-Cloud-ArTsatz
- e Security-Operations-Center

e Nearshore 24/7-Betrieb

Security-

Operations- / 1SO 27001 Informationssicherheit
Center 7 1SO 27017 Cloud-Services

v 1SO 9001 Qualitatsmanagement
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Kernkompetenz Cybersecurity:
Konsequenter Portfolioausbau

Markttrend: Zunehmende
Bedrohung durch
Cybersecurity-Angriffe
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q.beyond-Fokus

Portfolio
Ausbau des Security-Portfolios zur Absicherung

der Kunden (Vermeiden, Erkennen und Reagieren)

Mitarbeitende
Permanente Sensibilisierung und Schulung

Governance
Einrichtung q.beyond-Security-Board




Cybersecurity: Schwerpunkte im Portfolio

Erkennen

» Angriffserkennung in Echtzeit durch
Aufbau Security-Information und
Event-Team im 24/7-Service (SIEM)

Vermeiden « Nutzung von Kl und Experten-Wissen

zur Detektion von IT-Schwachstellen
» Absicherung der Endgerate durch

Endpoint Detection and Response (EDR)

e Absicherung der Netzwerke zur Abwehr
schadlicher Inhalte (z. B. DDOS)

o Zusatzlicher Schutz der E-Mail-
Programme und Infrastruktur

Reagieren

« Aufbau von Experten-Teams zum
schnellen Eingriff /Einsatz vor Ort

e Unterstutzung durch neueste
Forensik-Technologie bei der Analyse
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Kernkompetenz Data Analytics

Datengetic
. ,.- Quality |
Datengetriebene
Data Data
Governance Visualisation

Geschaftsmodelle

q.beyond-Fokus

Starkung der Kundenberatung
und des Applikationsgeschafts
im Data-Analytics-Umfeld

Data Data
Warehouse Analytics
R Data i
Integration
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Was macht uns besonders?

Wir verstehen den Mittelstand und sind Partner auf Augenhohe

yA Wir liefern ,,sicher“ ab

M Wir gehen mit unseren Kunden neue Wege

“ ¥ Wir integrieren erfolgreich

Beratung
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Ausbau der Kernkompetenzen auch uber Zukaufe

.

r

\_

Klare M&A-Kriterien:

« Marktreife Produkte,
die das Portfolio starken

« Umsatze von mindestens 5 Mio

» Positives Ergebnis

.€

~N

e
D



Starkes IT-Portfolio ermoglicht profitables Wachstum

: IT-Serviceanbieter IT-Serviceanbieter
i mit Cloud- und SAP-Portfolio :

mit erweitertem Portfolio

i # Optimierung ,Total Cost of Ownership*
i * Optimierung Geschaftsmodelle

Target 1 Target 2 Target...
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Warum q.beyond weiter wachsen wird!

n g.beyond ist schon heute eines der 10 groBten konzernunabhangigen
IT-Serviceunternehmen

g.beyond wachst kontinuierlich und konzentriert sich nun noch
starker auf profitables Wachstum

g.beyond verfugt uber ein krisenfestes Geschaftsmodell mit einem

hohen Anteil wiederkehrender Umsatze

g.beyond ist schuldenfrei und kann mit einer Nettoliquiditat von
> 40 Mio. € das organische und anorganische Wachstum vorantreiben
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- Fragen & Antworten
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Finanzkalender 2023

Datum Veranstaltung

Marz 2023 Ausblick 2023

30.03.2023 Geschaftsbericht 2022
08.05.2023 Quartalsmitteilung Q1 2023
24.05.2023 Ordentliche Hauptversammlung
14.08.2023 Halbjahresfinanzbericht H1 2023
13.11.2023 Quartalsmitteilung Q3 2023
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Klimaneutral
bis 2025

CO,-Reduktion bei
Strom, Dienstreisen
und Fuhrpark

Bereit:s. seit 2018:
100% Okostrom
in Rechenzentren

ESG: Zusatzliche
Wachstumschance

Klimaneutralitat wird zum Wettbewerbsvorteil

Kunden erwarten klimaneutrale
IT-Services und ein entsprechendes Portfolio,
um eigene Klimaziele (Scope 3) zu erreichen

gq.beyond selbst wird bis 2025 klimaneutral

Schrittweise Reduktion der CO,-Emissionen
um mindestens 40% im Vergleich zu 2019;
Kompensation der ubrigen Emissionen

-



Portfolio fordert
Nachhaltigkeit

« Weniger Ressourcenverbrauch und langere
Lebensdauer von Industriemaschinen durch
Predictive Maintenance

e Weniger Dienstreisen und bessere Work-
Life-Balance durch digitale Arbeitsplatze

Bessere Energieeffizienz durch smarte
Gebaudesteuerung

Weniger Abfall durch Uberwachung des
Mindesthaltbarkeitsdatums und automatische
Preisanpassung

Umfassender Schutz vor Cyberkriminalitat
durch Schwachstellenscans und
Cybersecurity-Monitoring
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Vorstand und AR sind
stark investiert

Vorstande Jiirgen Hermann und Thies Rixen
haben aus eigenen Mitteln bislang
1,3 Millionen Aktien erworben

Grunder haben bisher keine Aktien verkauft —
Anteilsbesitz stellt sich wie folgt dar:

12,66% Gerd Eickers!'
12,66% Dr. Bernd Schlobohm 2
74,68% Streubesitz

1 Grinder und Mitglied des Aufsichtsrats.
2 Griunder und Vorsitzender des Aufsichtsrats.
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12,66

74,68

Stand: 31. Oktober 2022



Kontakt

q.beyond AG
Arne Thull
Leiter Investor Relations/M&A

T +49 221 669-8724
M +49 163 669-8425
invest@gbeyond.de
www.gbeyond.de

Twitter.com/qgbyirde
Twitter.com/qgbyiren
blog.gbeyond.de
xing.com/companies/gbeyondag
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expect the next
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