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Disclaimer

These materials contain forward-looking statements based on the currently held beliefs and
assumptions of the management of Peach Property Group AG, which are expressed in good
faith and, in their opinion, reasonable. Forward-looking statements involve known and
unknown risks, uncertainties and other factors, which may cause the actual results, financial
condition, performance, or achievements of Peach Property Group AG, or industry results, to
differ materially from the results, financial condition, performance or achievements expressed
or implied by such forward-looking statements. Given these risks, uncertainties and other
factors, recipients of this document are cautioned not to place undue reliance on these forward-
looking statements. Peach Property Group AG disclaims any obligation to update these forward-
looking statements to reflect future events or developments.
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Peach Property Group im Uberblick

Die Peach Property Group AG (PPG) ist ein Immobilieninvestor und engagiert ic hei dchlich im attraktiven Markt
fir Mietwohnungen in Deutschland. Im Vergleich zum Schweizer Mark ? S
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Peach Property — ein erfahrener Immobilieninvestor

Transaktionsvolumen von > CHF 1 Mrd seit 2013

Portfolioakquisition Oberhausen

2017

1.114 Einheiten
n.a.

_ thd

. direkt

2013
n.a.
PPG
Gewerbe
. 550 Einheiten
. CHF 122 Mio.
direkt

Verkauf «Erkrath Retail»

2016
Verkaufer: PPG
&
Gewerbe
CHF 18.0 Mio.
direkt

&

Forward Sale

L

Verkauf «Am Zirkus»

Portfolioakquisition Kaiserslautern

Portfolioakquisition Rheinland
" %\

2016 S 0 2016
n.a. = n.a.
PPG PPG
gemischt gemischt
896 Einheiten 381 Einheiten
n.a. — n.a.
CHF 64.7 Mio. TR RN % Bewertung = CHF 39.0 Mio.
direkt ] direkt
verkauf «GRETAG Areal»
2013 - Y 2016
': " - !:
 PPG "moT PPG
. Credit Suisse W Turidomus
. Biiro amp gemischt
. CHF 80 Mio. F 550 Einheiten
. KPMG B ommom e > CHF 102.5 Mio.
SR UBS
Verkauf von >65% Wohneinheiten bei
Wollerau Park, Umgebung Ziirich
2014 — ' 2016-2017
PPG PPG
KanAm Grund Privateigentiimer
Hotel (305 gemischt
Zimmer) & Bliro 46 Einheiten
CHF 80.4 Mio. CHF 89.6 Mio.

CBRE direkt



Hohe Nachfrage nach Mietwohnungen in

Deutschland, Preisentwicklung hinkt hinterher

Steigende Anzahl der Haushalte

115

Immobilienpreise unterhalb der Inflation

110

105

DEUTSCHLAND
) 100
Attraktiver
20 o
Markt 7
90 8o = o « w 0 ~ @ o o — o © - wny
® households population Inflation Residental property prices
Steigende Anzahl der Haushalte treibt die Nachfrage an Druck auf Immobilienpreise bleibt bestehen
Wohnimmobilien sehr resistent bei Konjunkturschwankungen

180 12%
160 :

o 140 :_ = Index

=} @ Gewerbeimmobilien

WOhn- I 920 o
g < * Index
immobilien 2 0o 5 Wohnimmaobilien
Attra ktiVES é g - Verdnderungsrate p. a.
£ BO = Gewerbeimmobilien
Segment 60 g - Verdnderungsrate p. a.
Wohnimmaobilien
40
1990 1995 2000 2005 2010 2015

Steigende Anzahl der Haushalte treibt die Nachfrage an

Quelle: Bulwiengesa; Kepler Cheuvreux



B/C-Stadte ein interessantes Marktsegment dank

hoherer Renditeaufschlage

Renditen in B-Stadten deutlich hoher Tiefe Miet-Ratios in deutschen B-Stadte

4500 1 4132 [ 35%
8.0 3,897
4000 ~31.1% 3534 3,590 b 30%
~—_ 26.6% 94
3,500 - _246% 3096 o2
7.0 2, 551 I 25%
A I 3,000 1 233%
B-STADTE 188% M 15.7% [ 15.59
2500 F 20%
Attraktives 6.0 2,000 - L 15%
Renditen & 1500 1 b 10%
Potenzial 5.0 1000 1 581 )
500 4 r 5%
—
0 - 0%
4.0 Munich Berlin Cologne  Dusseldorf Dortmund Essen
A-cities B/C-cities s Purchasing Power / Household (EUR) Gross rent / household (EUR) Gross rent ratio

Erhebliche Renditedifferenz zwischen A- und B-Stadte Potenzial fiir Mietzinssteigerung in B-Stadten

Ahnliche Entwicklung in A, B & C-Stidten

150

100

5
NN
|

B-STADTE , 10 7 A-Stadte
Attraktives § 120 ~— B-Stédte
Renditen & § 10 — C-Stéidte
Potenzial - \+/\/ —— D-Stadte
90
1990 1995 2000 2005 2010 2015
Keine Anderung der Renditedifferentiale P E A C H @

Quelle: Bulwiengesa; Kepler Cheuvreux; Wiiest Partner GROUFR



Attraktive Nettorendite bei defensiver
Portfoliostruktur mit hohem Wohnanteil

Nettorendite ausgewahlter Schweizer Immobilienunternehmen

¢ Deutliche Unterschiede
zwischen Deutschland
und der Schweiz

Wird durch

unterschiedlichen
Anteil an
Wohnimmobilien noch
akzentuiert

Peach Property Allreal Warteck Invest ~ Mobimo PSP SPS
Group

Nettorendite Wohnanteil am
Immobilienportfolio Immobilienportfolio

Quelle: Jahresberichte 2016 (Halbjahresbericht 2016 fir Warteck) ey



Peach Property investiert bereits seit 2011 erfolgreich in
Wohnbestand in Deutschland

i Verkauf Erkrath
Sl B Erwerb der GRETAG Erwerb des Portfolios gr auf Erkrat
R ) e AG mit Bestands- in Nordhessen & des e ¢l et & Bl e
Wohnportfolio portfolios in zwei Gebduden Portfolios in Rheinland, Portfolio

in Munster Dusseldorf in Dortmund portfoh?s in Greater Hot.els in Bad Neukirchen Eschwege, Fassberg Oberhausen
Zurich Area Reichenhall )
Erkrath & Kaiserslautern

¥
2011

Total in m?

CAGR:

+48% p.a. 248.860

4.243 Wohn-
einheiten

163.807

120.446

P E A C H (§D

PROPERTY
GROUP



Zugang zum Kapitalmarkt

. SAFRA SARASIN & ( Zarcher '+ = Independent Research R

m Ka ntonalbank uunabhangiqe Finanzmarktanalyse GmbH + Do Soesialio M Fiomoesiicn +

Zahlstelle fiir CHF-Bond Market Maker fur Aktien Research Research
Kursziel: CHF 23.50 Kursziel: CHF 24.00

Juli 2016

Jul 2016

Jun 2016

Apr 2016

April / Juni 2016

Jan 2016

Dez 2015
Dezember 2014

Okt 2014

b

Jul 2011
Dezember 2011

Okt 2010

GROUP



Meilensteine Peach Property Group 2016

Bestand " Verkauf Gretag Areal sowie Erkrath Retail; Fokussierung auf Wohnliegen-
schaften in deutschen B-Stadten; Wohnanteil an Soll-Miete bei 85%

® Akquisition von liber 1.600 Wohnungen (Umgebung Disseldorf, Eschwege,
Fassberg und Kaiserslautern); damit mehr als Verdoppelung des Bestands

" Leerstandsreduktion — Sanierung von tiber 100 Wohnungen

" Intensiver Aufbau Pipeline fiir Neuakquisitionen (Signing von Oberhausen
mit total > 1.114 Wohnungen im Marz 2017; weitere in Prifung)

Entwicklung " Projektabschluss ,Living 108“; alle Wohnungen verkauft und libergeben

" Baustart ,Wollerau Park”; sehr zufriedenstellender Vertrieb: aktuell rund 65%
beurkundet; Fertigstellung Anfang 2018

" Weitere Verkiufe/Ubergaben bei ,,yoo berlin“, ,,H36“ und ,Beach House*;
aktuell noch 1 bzw. 3 unverkaufte Wohnungen in ,H36" bzw. ,yoo berlin“

Riickzahlung Deutsche Anleihe im Juni 2016

Aufstockung Hybridanleihe auf CHF 50 Mio.

Optimierung Finanzierungsmix; aktuell > 72% langfristig finanziert
Verschlankung Organisation und Anpassung auf , Bestandsimmobilien”:
Reduktion GL sowie Kader in D; Aufbau neue Organisation im Bereich Asset
Management sowie Akquisition

Corporate

———————————



Immobilienportfolio per Marz 2017

- Oberhausen

_ Munster

11.114 Whg
Méirz 2017
Dortmund Office
3.043 m2Biiro Fassberg
y seit 2012 287 Whg
' Dortmund % e = seit 2016
o Monument j Nordhessen
i seit 2012 ee i’ 5B 4 336 Whe
s Neukirchen g F seit 2014
= "% 567 Whg Eschwege
= - —_ . seit 2015 = 116 Whg
: m\ Rheinland e seit 2016

; se|t 2016
Erkrath Wohnen

I seit 2012
4 Kaiserslautern
896 Whg
¥ seit 2016

Wollerau Residenz
F 26 Whg
B4 bis 2018

“‘l/ R '\IJ‘;Bakery
s 5.601 m2Biiro
seit 2009
Mews & Gardens Aquatica / Kolla /
29 Whg _ : .iMansion
seit 2013 Bestand -Entwicklungen D Neue Akquisitionen 2016/2017 R 10 \\ hg

* Projekte H36 in Hamburg und yoo berlin, Hotel Bad Reichenhall sowie assoziiertes Unternehmen Beach House und 2 Wohnungen in Rorschach (Schweiz) sind nicht mehr dargestellt.



Aktienperformance: erfolgreiche Transformation zum

Bestandshalter

Aktienperformance —1.1.2016 bis 17.3.2017 « Uberdurchschnittliche Performance im Vergleich
zum Index:
66,520 f o PROPERTY N 2 Swissquote — Erfolgreiche Transformation zum
47.83% A Bestandshalter ~ (Verkauf =~ von  grossen
39.13%- — A N Al Entwicklungsprojekten und konstanter
30.43% U e = = Anlagefokus auf Renditeliegenschaften in
N.74%1 WA TOVWANTY Deutschland)
13.04%4 e — .
4.35% g ] ST B e - P — Weitere Kostenreduktionen
1:ZE:W — Riickzahlung der deutschen Anleihe aus
| operativem Cash-Flow
— Signifikante Erhohung des Eigenkapitals und
1.1.2016 zu 17.3.2017 Hoch Tief Verinderung (%) der LTV-Ratios
17.60 10.90 5.00 (43.48%) . . .
SMI Swiss Market Index 8'818.09 7'425.05 -119.56 (-1.36%) * NAV (Marktw.ert) pro Alft'e ist bei rund CHF 23.50
SXI Swiss Real Estate 1'957.01 1'700.84 221.74 (12.81%) (2016) vs. Aktienpreis bei ca. CHF 16.80

* Discount von 29% (CHF 7.80 pro Aktie) lasst auf
signifikantes Performancepotential schliessen

* Weitere Wachstumsmaoglichkeiten durch Zukaufe,
Leerstandsreduktionen und Mietzinsoptimierungen

Quelle: SIX Exchange, Méarz 2017
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Jahresergebnis 2016

EBIT 2013 - 2016

Betrieblicher Ertrag 2013 - 2016

TCHF

TCHF

| |

| | 27.073
| |
194.603 | |
| 16.776 18.900 |
112.597 : :
61.554 | 62.176 6.523 |
| |
. |

2013 2014 2015 [ 2016 2013 2014 2015 : 2016

Periodenergebnis 2013 - 2016 NAV Marktwert 2013 - 2016

TCHF I 10.394 CHF Mio. |

| | 166.6
| 126.4 |
1.354 1.183 | 100.1 100.1
i |
| |
| |
-10.391 I |

: 2013 2014 2015 : 2016

2013 2014 2015 | 2016 |

* 2015 inkl. Hybrid-Anleihe PROPERT YV



Ertrag 2016 und zugehoriger Aufwand

TCHF Direkter Brutto-
Aufwand marge

12.830

9.182

33.733

4.529

563

1.339

-16.413

-3.578

-3.773

n.v.

n.v.

n.v.

-3.583

5.604

29.960

n.v.

n.v.

n.v.

Wohnungsuibergaben «yoo berlin»,
«H36», «Living 108» und «Seelofts».
Wertberichtigungen CHF 1.5 Mio.

Verkauf «Gretag Areal» und «Erkrath
Retail» kompensiert durch neue
Portfolien «Rheinland», «Eschwege»,
«Fassberg» und «Kaiserslautern»

Einwertungsgewinne CHF 27.5 Mio.,
operative Fortschritte und Diskontsatz
CHF 6.2 Mio., Abwertung «RS 173»
aufgrund héherer GU Angebote fiir
Umbau

Verkauf «Gretag Areal»

Verkauf «Erkrath Retail»

Eigenleistungen, Zwischennutzungen,
Energy Contracting



Entwicklung Mieteinnahmen Renditeliegenschaften

Entwicklung IST Mieteinnahmen 2011 bis 2016

TCHF
e Soll-Mieteinnahmen

von CHF 11.3 Mio. auf
CHF 16.3 Mio. um
44% gesteigert

* Weitere Steigerung
auf CHF 22 Mio. durch
Akquisition Ober-
hausen im Marz 2017

4.350

/

+530%

0.690/

2011 2012 2013 2014 2015 2016

+31%

PROPERTY
GGGGG



Bewertungserfolg Renditeliegenschaften

Neubewertungen 2016

TCHF 6.118 29.961

Durchschn. realer
Diskontsatz
2015 2016
4.1% 4.0%

Einwertung Einwertung Einwertung Fassberg Abwertung RS 173 Operative Total
Kaiserslautern Rheinland und Eschwege und Bad Reichenhall Fortschritte/ Neubewertungen
Anpassung

Diskontrate

Uberwi der Teil des B t {e] f ti
erwiegender Teil des Bewertungserfolgs auf operative A e @

Verbesserungen und Einkaufserfolge zuriickzufiihren




Operative Kosten

5.339

915

5.467

11.721

4.819

822

5.777

11.418

Abschluss laufendes
Kostenprogramm

Reduktion GL & Kader in
Deutschland

Aufbau Asset Management mit
tieferen Kosten

Tiefere Marketingkosten

Siehe Detail-Seite

uuuuuu



Nachhaltige Entlastung Personalkosten

Reduktion Personalaufwand 2013 bis 2016

6.891
6.694 |
131% Reduktion Personal-
aufwand durch:
e Reduktion
5.339 Geschaftsleitung und
Kader in Deutschland
4.819
* Umbau in Richtung
Asset Management
2013 2014 2015 2016

PROPERTY



Ubriger Betriebsaufwand 2016

Ubriger Betriebsaufwand 2014 bis 2016

5.777
S * Kaufpreisanpassung Gretag
Sonstiger . ' * Kosten ausf Akquisition
Betriebsaufwand 1'118 1796 * Auto, Versicherungen, etc.
Debitorenverluste 228
Energy Contracting 355 .. * Bereinigungen neu erworbene
LS Aufwand

Portfolien & Ubrige Forderung
T&E, Raum & IT

Unterhalt nicht

verk. STWE
Im Vorjahr zus. Kosten von
TCHF 600 fiir nicht
Beratung/ finalisierte
Recht

Kapitalmarkttransaktion

2015 2016



Ergebnis 2016

18.900 27.073 * Miete, Verkaufe,
Einwertungsgewinne sowie tiefere
Kosten

-12.419 -10.635 -+ Tiefere Zinsaufwendungen durch

Reduktion Verbindlichkeiten

-3.143 -938 e Primar Verlust durch Zinsaufwand
von «Am Zirkus»

3.338 15.500
-2.155 -5.106 * Grundstlickgewinnsteuer Gretag
* VVin gewissen Gesellschaften nicht
aktiviert
1.183 10.394



Finanzierung

83.533 32.490
e Reduktion total
27.568 106.846 Finanzver-
bindlichkeiten um
0 59.148 rund 18% (CHF
£6.047 0 32.1 Mio.)
Umschichtung in
14.981 10.709 langfristige
Hypotheken
(72% aller Finanz-
2.7% 2.5%
0 0 verbindlichkeiten
2.3% 2.9% nach 18% im Jahr
6.4% 5.6%
254% 468%



Entwicklung Eigenkapital

Starke Steigerung EK

113.989 147.750 Quote durch:
* Gewinnvortrag
120.763 166.582
* Reduktion Bilanz-
summe und
25.110 49.251 Verbindlichkeiten
* Vollplatzierung Hybrid
31% 42% Anleihe
33% 45%

uuuuuu



Geldflussrechnung — Uberblick

Geldfluss aus Geschaftstatigkeit™ 9.742 -14.948
davon bezahlte Steuern -359 -13.248
Geldfluss aus Investitionstatigkeit 591 34.267
davon Investitionen in Renditeliegenschaften/Beteiligungen -7.441 -76.423
davon Verkauf Renditeliegenschaften/Beteiligungen 8.403 110.895
Geldfluss aus Finanzierungstatigkeit -11.317 -19.584
davon Geldfluss aus kurzfristigen Finanzverbindlichkeiten -32.768 -60.873
davon Geldfluss aus langfristigen Finanzverbindlichkeiten 2.963 79.116
davon Geldfluss aus Anleihen 5.745 -54.694
davon Geldfluss aus Hybrid-Anleihen 12.762 17.519

* Die Grundstiickgewinnsteuer Gretag ist im Geldfluss aus Geschéftstatigkeit enthalten



Kenngrossen pro Aktie

Ain%
“mmm Vorjahr

25.88 20.39 19.48 23.50 20.6%
0.28 -2.14 0.21 1.63 n.a.
9.75 14.30 11.50 15.70 37%

-62.3% -29.9% -41.0% -33.0% n.a.

Aktuell per 20.03.2017:

Kurs: 16.80
Discount zu NAV  -29%

* exkl. Hybrid EK M ancun
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Portfolio Struktur per 31. Dezember 2016

Gesamtportfolio 304.6 Mio.

75% 25% |

Bestand 226.0 Mio. Entwicklung 78.6 Mio.

10% 90% 93% 7%
Schweiz Deutschland Schweiz D
22.0 Mio. 204.0 Mio. 72.8 Mio. 5.8 Mio.

PROPERTY
GGGGG



Immobilienportfolio per Marz 2017

- Oberhausen

_ Munster

11.114 Whg
Méirz 2017
Dortmund Office
3.043 m2Biiro Fassberg
y seit 2012 287 Whg
' Dortmund % e = seit 2016
o Monument j Nordhessen
i seit 2012 ee i’ 5B 4 336 Whe
s Neukirchen g F seit 2014
= "% 567 Whg Eschwege
= - —_ . seit 2015 = 116 Whg
: m\ Rheinland e seit 2016

; se|t 2016
Erkrath Wohnen

I seit 2012
4 Kaiserslautern
896 Whg
¥ seit 2016

Wollerau Residenz
F 26 Whg
B4 bis 2018

“‘l/ R '\IJ‘;Bakery
s 5.601 m2Biiro
seit 2009
Mews & Gardens Aquatica / Kolla /
29 Whg _ : .iMansion
seit 2013 Bestand -Entwicklungen D Neue Akquisitionen 2016/2017 R 10 \\ hg

* Projekte H36 in Hamburg und yoo berlin, Hotel Bad Reichenhall sowie assoziiertes Unternehmen Beach House und 2 Wohnungen in Rorschach (Schweiz) sind nicht mehr dargestellt.



Ubersicht Renditeliegenschaften

per 31. Dezember 2016

In TCHF

Anzahl Wohnungen
Gesamtflache

Wohnfliche

Gewerbeflache (GF DIN 277)

Biiroflache (GF DIN 277)
Ist-Mietertrag in TCHF netto, kalt?
Ist-Mietertrag in TCHF ohne verkaufte Objekte?
Instandhaltungskosten in TCHF 3
Verwaltungs- und Betriebskosten in TCHF 3

Sollmiete in TCHF 3

Leerstand

Marktwert!

Bruttomietrendite (mit/ohne Neukirchen L)?

Nettomiete-/Cash-Flow Rendite (mit/ohne
Neukirchen L)3

31.12.2015

1.522
163.807 m?
105.249 m?
48.139 m?
10.419 m?

8.555

n.a.

1.159

2.582

11.725

23.2%

218.733

6.5% / 7.0%

3.6% /4.5%

31.12.2016

3.129
248.860 m?
210.523 m?
35.294 m?

3.043 m?

9.182

8.407

1.029

2.439

16.318

20.2%

226.025

6.5%/6.7%

4.5% /5.2%

Aufteilung nach Standorten per 31.12.2016
(annualisiert)
% Soll-Mietertrage

Erkrath-
Hochdahl
Kaisers- 8% Munster
lautern . 9%
27% Wadenswil /
Zurich 7%
Dortmund1%
Neukirchen- Nordhessen
Vluyn 7%
15% Fassberg Rheinland
7% Eschwege 159
4%

Nutzungsarten per 31.12.2016
(annualisiert)
% Soll-Mietertrage

Parking
3%
Gewerbe/
Biiro ‘
13%

Wohnen
84%

1 Basierend auf der Bewertung von Wiiest Partner, inkl. Investitionen; 2 Ist-Mietertrag (netto kalt/exkl. Nebenkosten) im Verhiltnis zum durchschnittlichen Wert der Immobilien; 3 Ohne im 2016 verkaufte
Objekte Gretag Areal und Erkrath Retail; 4 Ist-Mietertrag (netto kalt/exkl. Nebenkosten) abzgl. Verwaltungs- & Instandhaltungskosten im Verhiltnis zum durchschnittlichen Wert der Immobilien.



Attraktives Mietsteigerungspotenzial

Vermietungspotenzial in Kernportfolien

EUR/m?

* Hohes Mietpreis-
potenzial in allen
Kernportfolien

* Zusatzlich zum
5.7 > 8 : : normalen
_ Mietwachstum
7 4. . * Fokus liegt auf
Hebung lber die
nachsten Jahre
(Mieterzufrieden-
heit, gezielte

Renovationen, etc.)

7.2 72

Kaiserslautern Rheinland Erkrath* Neukirchen Oberhausen

B Durchschnittsmiete m Miete Neuvermietungen Marktmiete

*Mietpreisbindung bis Anfang 2022




Portfoliokauf Kaiserslautern

*  Portfolio:
— 895 Wohnungen, 12 Gewerbeeinheiten an 12 verschiedenen
Standorten in Kaiserslautern
—  SOLL-Miete belduft sich auf rund CHF 4.4 Mio.
— 6.4% Leerstandsrate per Ende 2016; konzentriert sich auf ein
Gebdude an bester Zentrumslage

e Strategie:

— Mietzinssteigerung auf Marktniveau (10 - 12% Potential)

— Mieterorientierte Optimierung des Wohnportfolios
(mieterorientierte Renovationen, neue Vermietungs-
strategien, ...)

— Optimierung des Verwaltungsmanagements durch Verwalter
vor Ort und richtig ausgelegte Vermietungsaktivitaten

e Status Quo:
— Eigentumsiibertragung per 1.12.2016
— Neues Team vor Ort vollstandig
— Bereits 10 Wohnungen saniert und zahlreiche
mieterorientierte Verbesserungen beauftragt
(Eingangsbereiche, Treppenhdauser, etc.)

=




Portfoliokauf Oberhausen

* Portfolio:

— 1.067 Wohnungen in Oberhausen; rund 40% Zechenhauser und 100
Wohnungen fiir altersgerechtes Wohnen

— 47 Wohnungen im benachbarten Duisburg

— Hauser grossteils aus Jahrhundertwende mit Sanierungen anfangs der
90er Jahre

— SOLL-Miete belauft sich auf rund CHF 5.4 Mio.

— ~5% Leerstandsrate

* Strategie:
— Mietzinssteigerung auf Marktniveau (15 - 18% Potenzial)
— Mieterorientierte Optimierung des Wohnportfolios (insbes.
mieterorientierte Renovationen)
— Optimierung des Verwaltungsmanagements durch Verwalter vor Ort
und Synergien mit nahegelegenen bestehenden Portfolien in
Neukirchen sowie Diisseldorf

* Status Quo:
— Beurkundung notarieller Kaufvertrag am 14.3.2017
— Eigentumsibertragung vorgesehen fiir Q2, 2017

S
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Business Model

Verkaufer

Distressed Sellers
Banken

Private
Eigentimer

Institutionelle
Investoren

Zwangsver-
steigerungen

Makler

Wertschopfung:
Fokus auf Wohnnutzung

Kauf Asset Management

* Identifikation & Anbindung .
* Technische, kommerzielle &

finanzielle DD .
* Strukturierung (clean Asset .
Classes, ...) .
* (Re-) Finanzierung
* Verhandlungen .

Vermietung / Reduktion
Leerstand

Erhohung Mieten
Reduktion Opex
Erh6hung Mieter-zufriedenheit
(Turn-Over)
Capex-Massnahmen
Nutzung Entwicklungs-reserven
(Umnutzung, Neubau, etc.)

N

Kapitalmarkt

Privatinvestoren (FK und EK)
Institutionelle Investoren FK

Institutionelle Investoren EK

Langfristige
Eigentumer

* Verbleibim
Peach Portfolio
(«Hold»)

* Selektive
Verkaufe zur
Portfolio-
optimierung



Fokus auf Wohnen im mittleren Segment
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Klare Kriterien erlauben Fokus auf Nischenprodukte

1.5 - 2 Mio. m?in Prifung
(Durchschnitt 2012-2016)

Akquisitionskriterien (u.a.):
Portfolios mit 300 -1.000 Wohnungen; bis zu 25% Gewerbe
Gute Lagen in B-Stadten & C-Stadten
Potenzial fur Leerstandreduktionen
Mietzinsen pro m? unter dem Marktlevel
Wertsteigerungspotenzial durch Capex-Massnahmen oder Ausnutzungsreserven
Potenzial fur Kostenreduktion durch Refinanzierungen, aktivem Asset Management. etc.
Kaufpreis unter Herstellungskosten und Marktwert

Ziel: Akquisitionen von 100.000 — 150.000 m?2/Jahr (=5-7%)




Mieterzentriertes und IT unterstlitztes Asset

Management

Verwaltungs-/Quartier-

management via individueller

«Wohnungs-App»

s 24/7 Zugang

*  Wohnungs-Dokumentation

* Mangelmeldung/
Kommunikation mit
Verwaltung mit online
Ticketing System und
Statusriickmeldung

* Quartiers-Chat/Marktplatz
fiir Mieter

* Geteilte Ressourcen

(Geratschaften, Wohnung zur

kurzzeitigen Nutzung)

* Weitere Dienstleistungen
(zentrales WiFi,
Essenspromotionen, etc.)

Verwaltung Vermietung

Immobilie
/Capex

* Mieterzentrierte Capex Planung, z.B.:
« Offentliche Bereiche (z.B. eigene Maler)
* Mietergarten
* Kiichen

Rasche Vermietung zu attraktiven Mieten
Optimale Capex Massnahmen

Digitalisierte Prozesse und rasche Reaktionszeiten
Hohere Mieterzufriedenheit und geringe Fluktuation

Detaillierte

Zielgruppenanalyse

Zentrales CRM System zur

Vermietung (auf Basis

SalesForce.com)

* Effiziente Abdeckung aller
Kandle

* Reaktionsgeschwindigkeit

* Professionelles
Interessenten-
management

* Detaillierte Auswertung Zu-
/Absagegriinde

Zielgruppenfokussierte

Anreizsysteme (Gutscheine,

Mieter werben Mieter, ...)

PROPERTY
GROUP



Ausblick: steigende Einnahmen bei stabilen Kosten

A Optimierung des bestehenden
7 18.500* Bestandsportfolios
E‘GSZ ' * Erhohung der Mieterzufriedenheit

* Leerstandsreduktion

* Optimierung der Miethohen

* Reduktion der «non-recoverables»
* Erhohung der Verwaltungseffizienz

PLUS
Weitere Zukaufe im Bestand
9.510 * Fokus auf Kernregionen — NRW,
Rheinland-Pfalz und Hessen
2.163 * Portfoliozukaufe in Kaiserslautern
und neustes Portfolio in
> Oberhausen (Marz 2017)
* Weitere Portfolios in der Pipeline
2011 2014 2016 * Signifikante Fortschritte bei den
Operative Kosten Mieterldse, * annualisiert, verbleibenden
(ohne Marketing/ Zwischennutzung, Portfoliobasis Entwicklungsprojekten

Sale) Provisionszahlungen, Marz 2017 mit

Energy Contracting konstantem P E A C H @

Leerstand
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Investoren, Analysten und Medien:

Dr. Thomas Wolfensberger, Chief Executive Officer
Dr. Marcel Kucher, Chief Financial Officer

+41 44 485 50 00

investors@peachproperty.com
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