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Medical Columbus AG
61462 Konigstein im Taunus

Geschéaftsjahr Vorjahr
Euro Euro
1. Umsatzerlése 3.076.106,84 2.967.474,68
2. andere aktivierte Eigenleistungen 238.389.97 0.00
3. Gesamtleistung 3.314.496,81 2.967.474,68
4. sonstige betriebliche Ertrage
a) ordentliche betriebliche Ertrage
sonstige ordentliche Ertrage 23.519,03 14.566,24
b) Ertrage aus dem Abgang von Gegenstanden des Anla-
gevermogens und aus Zuschreibungen zu Gegenstan-
den des Anlagevermoégens 0,00 280,56
c) Ertrage aus der Aufldsung von Ruckstellungen 70.129,04 85.155,59
d) sonstige Ertrage im Rahmen der gewshnlichen Ge-
schaftstatigkeit 6.81 9.050,97
93.654,88 109.053,36
- davon Ertrage aus der Wahrungsumrechnung Euro 6,81
(Euro 0,00)
5. Materialaufwand
a) Aufwendungen fur Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe und fur
bezogene Waren 2.202,53 6.900,00-
b) Aufwendungen fur bezogene Leistungen 43.974,71 126.684.34
46.177 24 119.784,34
6. Personalaufwand
a) Léhne und Gehélter 2.007.982,22 1.750.529,06
b) soziale Abgaben und Aufwendungen fir Altersversorgung
und far Unterstutzung 302.498.35 276.973.15
2.310.480,57 2.027.502,21
- davon fur Altersversorgung Euro 6.654,59 (Euro 7.965,24)
7. Abschreibungen
auf immaterielle Vermogensgegenstande des Anlage-
vermoégens und Sachanlagen 90.501,64 89.155,91
8. sonstige betriebliche Aufwendungen
a) ordentliche betriebliche Aufwendungen
aa) Raumkosten 88.349,05 80.299,87
ab) Versicherungen, Beitrage und Abgaben 15.910,52 15.282,71
ac) Reparaturen und Instandhaltungen 19.241,16 18.361,39
ad) Fahrzeugkosten 42.659,82 26.528,70
ae) Werbe- und Reisekosten 54.826,87 107.650,02
af) Kosten der Warenabgabe 55.327,73 46.717,66
ag) verschiedene betriebliche Kosten 294.494 33 189.037,24
570.809,48 483.877,59
Ubertrag 960.992,24 840.085,58
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Geschaftsjahr Vorjahr
Euro Euro
Ubertrag 960.992,24 840.085,58
570.809,48 483.877,59
b) Verluste aus dem Abgang von Gegensténden des Anla-
gevermogens 71,00 78,00
c) Verluste aus Wertminderungen oder aus dem Abgang von
Gegenstanden des Umlaufvermégens und Einstellungen in
die Wertberichtigung zu Forderungen 0,00 9.050,97
d) sonstige Aufwendungen im Rahmen der gewdhnlichen
Geschaftstatigkeit 915,60 1.050,00
571.796,08 494.056,56
- davon Aufwendungen aus der Wahrungsumrechnung
Euro 15,60 (Euro 0,00)
9. sonstige Zinsen und &hnliche Ertrage 10.583,61 7.197,96
10. Zinsen und &hnliche Aufwendungen 437,96 6.81
11. Ergebnis der gewohnlichen Geschéftstatigkeit 399.341,81 353.220,17
12. Jahresiiberschuss 399.341,81 3563.220,17
13. Verlustvortrag aus dem Vorjahr 7.092.153,68 7.445.373,85
14. Bilanzverlust 6.692.811,87 7.092.153,68
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Medical Columbus AG
61462 Konigstein im Taunus

Anhang

A. ALLGEMEINE ANGABEN ZUM JAHRESABSCHLUSS

Die Gesellschaft ist eine kleine Kapitalgesellschaft i.S.d. § 267 Abs. 1 HGB. Bei der Aufstellung des
Jahresabschlusses wird von den Erleichterungen fur kleine Kapitalgesellschaften Gebrauch gemacht.
Es wird freiwillig ein Lagebericht aufgestellt.

Die Aktien der Gesellschaft werden seit dem 3. Juni 2005 im Freiverkehr gehandelt. Der Freiverkehr ist
kein organisierter Markt i.S.d. § 2 Abs. 5 WpHG.

Die Gliederung der Bilanz erfolgte gemaR § 266 HGB, die Gliederung der Gewinn- und Verlustrechnung
geman § 275 Abs. 2 HGB (Gesamtkostenverfahren). Die Schutzklauseln des § 286 Abs. 4 HGB wur-
den in Anspruch genommen.

Die Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden wurden - mit ausnahme bei den immateriellen Vermo-

gensgegenstanden - stetig zum Vorjahr angewandt.

Das Geschaftsjahr beginnt am 1. Januar des Kalenderjahres und endet am 31. Dezember.

B. ANGABEN ZU BILANZIERUNGS- UND BEWERTUNGSMETHODEN

Nach § 248 Abs. 2 HGB aktiviert die Gesellschaft Entwicklungskosten der zum Abschluss-
stichtag noch in Entwicklung befindlichen selbst geschaffenen immateriellen Vermogensge-
genstande in Hohe von EUR 518.525,71. Die Bewertung der Herstellungskosten erfolgt nach
§ 255 Abs. 2 a HGB.

Die Kosten fir externe Dienstleister in Héhe von EUR 280.135,74 wurden direkt auf die Zugangskonten
gebucht.

Die immateriellen Vermogensgegenstande werden zu Anschaffungs- Herstellungskosten angesetzt
und planmanRig Uber eine betriebsgewshnliche Nutzungsdauer von 3 bis 7 Jahren abgeschrieben.

Das Sachanlagevermégen wird zu Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten, vermindert um planmafi-
ge, nutzungsbedingte Abschreibungen, angesetzt. Die Abschreibungen werden linear Uber eine be-
triebsgewohnliche Nutzungsdauer von 3 bis 13 Jahren vorgenommen.

Das Finanzanlagevermaégen ist zu den Anschaffungskosten bzw. dem niedrigeren beizulegenden Wert

angesetzt.
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Die Forderungen und sonstigen Vermogensgegenstande werden grundsatzlich zu Nominalbetragen
oder Anschaffungskosten bewertet. Erkennbare Risiken werden durch Wertberichtigungen bertcksich-

tigt.

Zum Bilanzstichtag waren Ausgaben vor dem Abschlussstichtag, soweit sie Aufwendungen fur eine be-
stimmte Zeit nach diesem Tag darstellen, zum Zweck der Periodenabgrenzung als Rechnungsabgren-

zungsposten in die Bilanz einzustellen.

Die sonstigen Rickstellungen bertcksichtigen alle zum Zeitpunkt der Bilanzerstellung erkennbaren Ri-
siken und ungewissen Verpflichtungen und werden mit den nach vernunftiger kaufménnischer Beurtei-
lung erforderlichen Erfullungsbetrégen angesetzt.

Die Bewertung der Verbindlichkeiten erfolgt zum jeweiligen Erfullungsbetrag.

Forderungen und Verbindlichkeiten in fremder Wahrung bestanden nicht.

C. ANGABEN ZUR BILANZ

Unter dem Finanzanlagevermégen wird die 100 %ige Beteiligung am Grundkapital von 100.000,00
CHF (60.245,00 Euro) der Medical Columbus (Schweiz) AG mit Sitz in CH-8602 Wangen ZH ausge-
wiesen. Im Geschaftsjahr 2014 erzielte diese Gesellschaft einen vorlaufigen Jahresgewinn von
34.391,85 CHF und verfugt tber ein vorlaufiges Eigenkapital von 210.269,64 CHF.

Samtliche Forderungen und sonstigen Vermégensgegenstdnde des Umlaufvermégens haben eine

Restlaufzeit von bis zu einem Jahr.

Das voll eingezahlte und eingetragene Grundkapital betragt zum Bilanzstichtag 2.020.113 EUR und ist
eingeteilt in 2.020.113 auf den Inhaber lautende Stiickaktien. Die Aktie wird seit 3. Juni 2005 im Frei-
verkehr der Frankfurter Wertpapierbérse (WKN 661 830) notiert.

Der Vorstand ist durch Beschluss der Hauptversammlung vom 10. Juli 2014 ermachtigt, das Grundka-
pital bis zum 09. Juli 2019 mit Zustimmung des Aufsichtsrats um bis zu 1.010.056 EUR gegen Bar-
und/oder Sacheinlage einmal oder mehrmals zu erhéhen, wobei das Bezugsrecht der Aktionare ausge-
schlossen werden kann (Genehmigtes Kapital 2014/1).
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Die Hauptversammlung vom 20. Mai 2011 hat die Anderung der Satzung in § 4 Absatz 5 (Bedingtes
Kapital) beschlossen. Das Grundkapital ist durch Beschluss der Hauptversammiung vom 20. Mai 2011
um bis zu 200.000 EUR bedingt erhoht (Bedingtes Kapital 2011/1). Das bedingte Kapital dient aus-
schlieRlich der Sicherung und Erfllung von Bezugsrechten gemaR TOP 5 der Hauptversammiung vom
20. Mai 2011.

Unter den Ruckstellungen werden im Wesentlichen die Aufwendungen fir noch nicht genommenen ur-
laub, Mitarbeiterboni, ausstehende Aufsichtsratsvergitungen sowie ausstehende Rechnungen bilan-
ziert.

Samtliche Verbindlichkeiten haben eine Restlaufzeit bis zu einem Jahr. Es bestehen keine Verbindlich-
keiten, die durch Pfandrechte oder dhnliche Rechte besichert sind.

D. ANGABEN ZUR GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG

Bei den Umsatzerlésen handelt es sich um Erlése aus Errichtung von Kommunikationsplatt-
formen fur Krankenhausgruppen, Erlése aus der Vergabe von Lizenzen far die Datenbank
Navigator und Erlése aus dem Bereich Transaktion. Die Lizenzvertrage werden in der Regel
{iber einen Zeitraum von 12 Monaten abgeschlossen. Zum Bilanzstichtag sind daher die be-
reits vereinnahmten Lizenzumsatze zeitanteilig abgegrenzt.

Bei den sonstigen betrieblichen Ertragen handelt es sich im Wesentlichen um Ertrage aus der Auflo-

sung von Ruckstellungen.

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen beinhalten insbesondere Werbe- und Reisekosten, Verwal-
tungskosten (Miete, Buro- und EDV-Bedarf), Aufsichtsratsvergutungen sowie Beratungskosten.
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E. SONSTIGE ANGABEN

1. Haftungsverhiltnisse und sonstige finanzielle Verpflichtungen

Es bestehen keine angabepflichtigen Haftungsverhaltnisse.

Der nach § 268 Abs. 8 HGB ausschittungsgesperrte Betrag betragt aufgrund der in Entwicklung be-
findlichen selbst geschaffenen immateriellen Vermégensgegenstande EUR 518.525,71.

Steuerliche Verlustvortrage wurden bei der Berechnung aktiver latenter Steuern gem. § 274 Abs. 1S. 4
HGB beriicksichtigt. Von der Méglichkeit, einen Aktiv-Posten fur latente Steuerertrage zu bilden, wurde
It. § 274 Abs. 1 S. 2 HGB kein Gebrauch gemacht.

Sonstige finanzielle Verpflichtungen bestehen in Hohe von 35 TEUR. Sie ergeben sich aus der Anmie-
tung von Geschaftsraumen in Kénigstein im Taunus. Sonstige finanzielle Verpflichtungen ergeben sich
auRerdem aus dem Abschluss eines Kooperationsvertrages. Die Gesellschaft hat sich in diesem Ver-
trag zur Entwicklung von Softwareschnittstellen verpflichtet.

2. Angaben iiber die Geschéftsfiihrung

Zum Vorstandsmitglied war im Geschaftsjahr 2014 bestellt:

1. Herr Dirk Isenberg, Usingen, Dipl.-Kaufmann

Zu Mitgliedern des Aufsichtsrates waren im Geschaftsjahr 2014 gewahit:
1. Herr Manfred Hellwig, Bad Homburg, Steuerberater (Vorsitzender)

2. Herr Dr. Robert Schlick, Bad Homburg, Diplom-Kaufmann

3. Herr André Angermdller, Melsbach, Vorstand SHD AG (bis 10.07.2014)
4. Herr Lars Ahns, Kéln, Investmentmanager (ab 10.07.2014)

Herr Manfred Hellwig ist auBerdem Mitglied folgender Aufsichtsgremien:

1. Verwaltungsrat der Whitestein Technologies AG, Cham (Schweiz)
2. Mitglied des Aufsichtsrates der TP-Graphein AG, Bad Homburg
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3. Konzernverhdltnisse

Die Medical Columbus AG ist oberstes Mutterunternehmen. Aufgrund der gréRenabhangigen Befreiung
des § 293 HGB hat sie keinen Konzernabschluss aufzustellen.

4. Ergebnisverwendung

Der Vorstand schlagt vor, den Bilanzverlust in Hohe von 6.692.811,87 EUR, bestehend aus dem Jah-
restiberschuss in Héhe von 399.341,81 EUR und dem Verlustvortrag von 7.092.153,68 EUR auf neue
Rechnung vorzutragen.

Konigstein im Taunus, den 4. Mai 2015

Der Vorstand

Dirk Isenberg
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LAGEBERICHT zum 31.12.2014

Medical Columbus AG
61462 Kodnigstein im Taunus

A. Grundlagen des Unternehmens

Strategische Ausrichtung

Auch 2014 waren deutsche Krankenhauser haufig in den Schlagzeilen der Presse vertreten, sei es auf-
grund von Hygieneskandalen, Behandlungsfehlern oder verheerenden betriebswirtschaftlichen Ergeb-
nissen, selten jedoch aufgrund positiver Meldungen.

Laut einer VDK-Umfrage schreibt rund die Halfte der deutschen Krankenhauser rote Zahlen. Allerdings
mussten der Umfrage zufolge Umsatzrenditen von mindestens 4 % erwirtschaftet werden, um die er-
forderlichen Investitionen tragen zu kénnen. Diesen Wert erreichen gemaf der Studie lediglich 7,6 %
der deutschen Krankenhauser. An Investitionsmitteln fehlen dem System demnach rund 3 Milliarden

Euro.

Es gibt aber auch andere Stimmen, wie die der OECD, die bereits 2013 wiederholt auf Uberkapazitaten
in der stationaren Versorgung in Deutschland hingewiesen hat. Demnach verfigen nur Japan und Std-
korea Uber mehr Krankenhausbetten pro 1000 Einwohner. Die OECD attestiert eine gute medizinische
Versorgung, allerdings eine unzureichende Nutzung der vorliegenden Informationen zur Systemsteuer-
ung.

Da in einem System der Selbstverwaltung offenkundig niemand zentral steuernd eingreifen kann oder
will, wird sich die ganz offenkundig erforderliche Marktbereinigung Gber einen langeren Zeitraum er-
strecken. Es gilt das Darwinistische Prinzip ,survival of the fittest', das die Krankenhausbedarfsplanung
der Lander nur noch als Rahmenwert beriicksichtigt. Das muss per se nicht schlecht sein. Allerdings
heilt das, dass in den kommenden Jahren die Krankenh&user in Deutschland mit der Uberlebenssi-
cherung beschaftigt sein werden.

Langfristig wirksame Investitionen wie die Einfihrung eines professionellen Supply Chain Manage-
ments werden von Krankenhausmanagern mit Sanierungsauftrag kaum angegangen werden. Das Au-
genmerk der Krankenhausleitung liegt vorranging auf Projekten mit ,Quick Wins".

Fur das Beschaffungsmanagement von Krankenhausern bedeutet dies eine Fokussierung auf gunstige
Einkaufspreise, nicht aber auf eine Optimierung von Beschaffungsprozessen, die schwerer messbar
und nicht ohne Investitionen umsetzbar ist. In der Folge ist heute nahezu jedes Krankenhaus in einer
Einkaufsgemeinschaft organisiert, die fur die Bundelung von Einkaufsvolumina und die Verhandlung
von Beschaffungsprozessen zustandig ist.

Demgegentiber erreichen heute nur rund ein Drittel der Bestellungen den jeweiligen Krankenhauslie-

feranten Uber einen eCommerce-Provider wie Medical Columbus.
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Die Stagnation der Prozessoptimierung im deutschen Krankenhausmarkt betrifft die Krankenh-
aus-Lieferanten gleichermafRen wie die eCommerce-Provider: Die kritische Masse fehlt, um Kosten und
Nutzen fur beide Seiten in eine Uberzeugend wirtschaftliche Relation zu bringen.

Zwar gibt es allerhand Positionspapier der Branchenverbande und Bekenntnisse zu deren Umsetzung.
Nur findet der tagliche Uberlebenskampf an anderer Stelle statt und — offenkundig — nach anderen Re-

geln.

Ein Blick uber die Landesgrenzen hinweg zeigt in den fur Medical Columbus aktuell relevanten Markten
kein wesentlich anderes Bild. Allein in der Schweiz zeichnet sich ein nachhaltiger und konsequent von
Spitalern wie Lieferanten verfolgter Trend zur Automatisierung der Geschéftsprozesse im Beschaf-

fungswesen ab.

Wenngleich die Méarkte schwierig sind und sich das Geschéft nicht in wiinschenswertem Tempo ent-
wickeln lasst, ist unter den Beteiligten vollig unstrittig, dass sich der Krankenhausmarkt perspektivisch
betrachtet nicht anders verhalten wird als jeder andere Wirtschaftszweig. Gerade die Vielzahl unter-
schiedlichster Systeme und Informationen macht eine weitere Digitalisierung des Gesundheitswesens

unabdingbar.

Die Frage ist also nicht, ob das Geschaftsmodell von Medical Columbus greifen wird, sondern die Fra-
ge ist, wie dies umgesetzt werden wird, und wer die Player sein werden, die am Ende das Marktge-

schehen bestimmen werden.

Medical Columbus positioniert sich im aktuellen Marktumfeld als zuverlassiger und bestandiger Partner
von Krankenhaus, Industrie und Handel, der mit einer hohen Dienstleistungsbereitschaft die aktuellen
Unzulanglichkeiten beim elektronischen Datenaustausch zwischen Geschéftspartnern ausgleicht. Me-
dical Columbus positioniert sich als Qualitatsfuhrer, nicht als Preisfahrer.

Die hohe Service-Intensitat sorgt zwar fur hohe Qualitat, kollidiert aber mit Preisvorstellungen mancher
Marktteilnehmer, die mit Tool-gestiitzten Lésungen anderer Anbieter im Markt arbeiten. Hierzu haben
wir aktuell keine &quivalente Angebotsoption. Medical Columbus befindet sich in einer Phase, die ver-
gleichbar ist mit der der GroRbanken beim Erscheinen der Direktbanken auf dem Markt. Uns fehlen
technologische Komponenten, aber es gibt keinen Grund, unsere Assets ber Bord zu werfen. Wir sind
der festen Uberzeugung, dass wir unser System nicht auf ein rein Tool-basiertes System umstellen
mussen. Wir missen aber auch die Entwicklungen am Markt berticksichtigen und uns deutlich flexibler

aufstellen als dies mit den aktuellen IT-Systemen maglich ist.
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Wir hatten bereits im Vorjahr berichtet, alle unsere Systeme vollig neu zu entwickeln, um den sich deut-
lich abzeichnenden Marktanforderungen gerecht werden zu kénnen. Diese Entwicklungen haben wir
nach umfangreichen Vorarbeiten im Juni 2014 gestartet und werden die Entwicklung der wesentlichen
Module voraussichtlich per Ende 2015 abschlieRen, so dass wir ab 2016 mit der Systemmigration be-

ginnen kénnen.

An den Grundpfeilern unseres Geschaftsmodells halten wir auch im Weiteren fest. Es handelt sich

hierbei um:

MC Navigator (Datenpool):

Die Referenzdatenbank MC Navigator ist Europas gréfte Datenbank fir medizinische Produkte
und bietet Einkaufsorganisationen im Krankenhaus aber auch dem medizinischen Fachhandel eine
optimale Auswahl an geeigneten Produkten. Um in den tber 8 Mio. Artikel umfassenden Sortimen-
ten der (ber 7.000 gelisteten Anbieter medizin-technischer Produkte leicht navigieren zu kénnen,
werden diese in ein einheitliches Format konvertiert und in einem von Medical Columbus entwickel-
ten Warengruppensystem klassifiziert. Dieses Warengruppensystem ist so differenziert, dass die
im MC Navigator gelisteten Artikel mit Uber 200.000 generischen Artikelbezeichnungen verglichen
werden kénnen. Der MC Navigator schafft damit eine der wesentlichen Voraussetzungen fur Ef-

fektivitat im Einkauf: Transparenz!

MC Transactor (eCommerce):

Der MC Transactor ist die von Medical Columbus entwickelte und betriebene Transaktionsplatt-
form, die Krankenh&usern eine automatisierte Bestellabwicklung ermdglicht, ohne dass diese Ein-
griffe in ihren IT-Systemen vornehmen mussen. Die unterschiedlichen IT-Systeme der Kranken-
hauser werden Uber IT-Schnittstellen an den MC Transactor angebunden und erméglichen somit
einen elektronischen Datenaustausch. Uber ein Mapping werden die uneinheitlichen Produktbe-
zeichnungen der Krankenh&user mit dem Datenstandard MC Navigator abgeglichen und in ein ein-
heitliches Datenformat tberfiihrt. In der Folge ist Medical Columbus in der Lage, Uber eine einzige
Schnittstelle einem Unternehmen in dem von ihm gewiinschten Datenformat die Bestellungen aller
an den MC Transactor angebundenen Krankenh&user zu Ubermitteln. Hierdurch reduzieren sich
die Fehlerraten, die Durchlaufzeiten verringern sich, die manuelle Erfassung von Auftragen entfallt.
Durch die Automatisierung von administrativen Standardprozessen wird eine weitere Vorausset-

zung zur Systemverbesserung geschaffen: Die Erhéhung der Effizienz!
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MC Communicator (Mappings/Projekte):

- Strategisches Beschaffungsmanagement wie auch strategisches Verkaufsmanagement benétigen
Informationen. Die individuellen, nicht kompatiblen Daten der Krankenhauser sind hierfur unge-
eignet, da sie nicht IT-technisch ausgewertet werden kénnen. Die automatisierten Beschaffungs-
prozesse der Krankenh&auser bilden den Schlussel zu aggregierten Informationen, da die Automati-
sierung der Prozesse eine Normierung der Informationen voraussetzt. Der MC Transactor schafft
damit nicht nur die Voraussetzung fur mehr Effizienz, er schafft auch die Voraussetzung fur tages-
aktuelle Controllingdaten, die Grundlage fir die Steuerung der Beschaffungs-, respektive Vertriebs-
aktivitaten sind.

Die Fulle der im Markt verfugbaren Produkte, die grofle Zahl an Anbietern und Nachfragern und die getétigten
Transaktionen machen es erforderlich, dass Provider das Marktangebot katalogisieren, vollstéandig und aktu-
ell halten, Transaktionen zwischen den Marktteiinehmern automatisieren und fir die Marktteilnehmer auswer-
ten. Das Angebot von Medical Columbus adressiert genau diesen Bedarf!

Fur Medical Columbus bilden Einkaufsgesellschaften noch immer den starksten Motor zur Verbreitung der
MC-Produkte. Einkaufsgemeinschaften unterstitzen eCommerce, um die hierfur erforderliche Nutzung von
Daten- und IT-Standards fur ihre eigenen Zwecke voranzutreiben.

Ein stetig wachsendes, Uber die eCommerce-Plattform von Medical Columbus gemanagtes Transaktionsvo-
lumen ist wiederum Voraussetzung, um von den Unternehmen der medizin-technischen und pharmazeuti-
schen Industrie als wichtiges Bindeglied in der Supply Chain zwischen Hersteller und Verbraucher wahrge-
nommen zu werden.

Die Produkte und Dienstleistungen von Medical Columbus sind exakt darauf abgestimmt, den Informations-

anforderungen der Einkaufsgemeinschaften und dem Bestreben nach Automatisierung von Beschaffungs-

prozessen in Krankenhausern und auf Seiten der Industrie zu entsprechen.
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B. Wirtschaftsbericht

Marktposition

Mit der Transaktionsplattform MC Transactor zielt Medical Columbus auf den gesamten europdischen Klinik-
markt. Mit mehr als 10.000 Kliniken (ca. 1,9 Mio. Betten), ber 6.000 verschiedenen Lieferanten und 28 Mrd.
Euro Umsatz fur medizinisches Verbrauchsmaterial ist die Europaische Union nach den USA der zweitgrofite
Krankenhaus-Beschaffungsmarkt. Das Kundenspektrum konzentriert sich aktuell auf die Méarkte Deutschland,
Osterreich und Schweiz. MC konzentriert sich darauf, die Marktanteile zunéachst in den deutschsprachigen eu-
ropaischen Landern auszubauen, wenngleich die Referenzdatenbank MC Navigator in deutsch, englisch und

franzésisch angeboten wird.

Der Erfolg des Geschaftsmodells fur den Bereich MC Transactor wird im Wesentlichen von zwei Komponen-
ten bestimmt: dem Anschluss strategisch wichtiger Klinikgruppen und Krankenhauser auf der einen Seite und
umsatzstarker Lieferanten aus der Medical- und Pharmaindustrie auf der anderen Seite. Je mehr
Industrie-Lieferanten in die elektronische Bestellplattform von Medical Columbus integriert werden kénnen,
desto starker steigen das fakturierbare Transaktionsvolumen und die fir das Unternehmen erzielbaren Erlése

an.

Das uber MC gemanagte Transaktionsvolumen konnte auch in 2014 weiter gesteigert werden- und zwar
deutlich auf 1,413 Mrd. Euro gegenuber 1,262 Mrd. Euro in 2013. Der Marktanteil konnte damit weiter ausge-

baut werden.

Umsatzentwicklung

Die Gesellschaft erzielte im Geschéftsjahr 2014 Umsatzerlése in Hohe von 3.076 TEUR, was einem Anstieg
im Vergleich zum vorangegangenen Geschaftsjahr um 3,7 % entspricht (Vorjahr: 2.967 TEUR).

Das Transaktionsvolumen im strategisch wichtigsten Geschéaftsfeld MC Transactor wurde auf 1,413 Mrd.
Euro ausgebaut. Hiervon entfielen 913 Mio. Euro auf den deutschen Markt (Vorjahr: 838 Mio. Euro, + 8,9 %)
und 500 Mio. Euro auf den schweizerischen Markt (Vorjahr: 424 Mio. Euro, + 17,9 %). Insgesamt ist dies eine
Steigerung von + 22,4 %.

Im deutschen Markt entfallen von den im Geschéftsjahr 2014 erzielten Umsatzerlésen 520 TEUR bzw. 16,9
% auf den Geschaftsbereich MC Navigator, 83 TEUR bzw. 2,7 % auf den MC Communicator, 1.493 TEUR
bzw. 48,5 % auf den MC Transactor, 79 TEUR bzw. 2,6 % auf sonstige Erlése und 901 TEUR bzw. 29,3 %
auf Erlése aus interner Leistungsverrechnung mit der Medical Columbus (Schweiz) AG.
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Investitionen

Mit einem Gesamtumfang von 566 TEUR investierte das Unternehmen im Geschaftsjahr 2014 in erheblichem
Umfang in immaterielle Vermogensgegenstande und Sachanlagevermégen. Zum berwiegenden Teil (in H6-
he von 515 TEUR) entfallen diese Investitionen auf verschiedene Module der neuen Produkt-, Prozess und
IT-Landschaft medcol 2.0. Zum Bilanzstichtag 31. Dezember 2014 befanden sich diese Module noch im Ent-
wicklungsstadium. Erste technische Implementierungen und Produkteinfihrungen werden im Jahr 2015 erfol-

gen.

Die ubrigen Anlageninvestitionen betreffen vorwiegend die Anschaffung zusétzlicher Softwarelizenzen sowie

weiterer Serverhardware.

Beteiligungen

Die Medical Columbus AG halt eine 100 %ige Beteiligung an der schweizerischen Tochtergesellschaft Medi-
cal Columbus (Schweiz) AG. Das Aktienkapital betragt 100.000 CHF (60.245 Euro) und ist in 100.000 Inhabe-
raktien zu je 1 CHF gesttickelt. Die Tochtergesellschaft erwirtschaftete per 31. Dezember 2014 einen Gewinn
in Hohe von 34 TCHF. Aus internen Leistungsverrechnungen im Zeitraum 1. Januar bis 31. Dezember 2014
bestanden zum Stichtag Forderungen in Hohe von 98 TEUR bei der Medical Columbus (Schweiz) AG. Diese
wurden im Januar 2015 beglichen.

Vermogenslage

Zum 31. Dezember 2014 betragt die Bilanzsumme der Medical Columbus AG 2.827 TEUR
(Vorjahresstichtag: 2.416 TEUR). Die Erhéhung der Bilanzsumme um 411 TEUR ist im Wesentlichen auf die

getatigten Anlageninvestitionen zurtickzuftthren.

Eigenkapital

Bis zum Stichtag 31. Dezember 2014 hat sich die Summe des bilanziellen Eigenkapitals um den ausgewiese-
nen Jahresuberschuss (399 TEUR) von 1.815 TEUR auf 2.214 TEUR erhoht. Die Eigenkapitalquote an der
Bilanzsumme betragt 78% (Vorjahr: 77 %).

Die Ausstattung der Medical Columbus AG mit Eigenkapital entspricht dem gegenwartigen Geschéftsumfang
und dem fur das kommende Geschéaftsjahr 2015 zu erwartenden Wachstum. Im Ubrigen besteht ein geneh-

migtes Kapital von 1.010.056 Euro.

Zum Geschaftsjahresende befanden sich keine eigenen Aktien im Besitz des Unternehmens.
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Fremdkapital

Im Geschaftsjahr 2014 ging das Unternehmen keine mittel- und langfristigen Verbindlichkeiten ein. Zum Bi-
lanzstichtag am 31. Dezember 2014 bestanden ausschlieRlich kurzfristige Verbindlichkeiten in Héhe von 101
TEUR (Vorjahr: 91 TEUR).

Finanzmittel und Innenfinanzierung

Am Bilanzstichtag wies die Medical Columbus AG Finanzmittel in Hohe von 1.751 TEUR aus. Auf Grundlage
der aktuellen Planung verfugt die Gesellschaft tber ausreichende finanzielle Mittel, um die geplante Entwick-
lung des Geschafts im Geschaftsjahr 2015 finanzieren zu kénnen.

Der Cash Flow aus operativer Geschéaftstatigkeit war im Geschaftsjahr 2014 mit 506 TEUR erneut positiv und
bewegte sich auf dem Niveau des Vorjahres.

Ertragslage

Zum 31. Dezember 2014 weist die Medical Columbus AG fur das Geschéftsjahr einen Jahrestberschuss in
Hohe von 399 TEUR (nach 353 TEUR im Vorjahr) aus. Dies entspricht einer Gewinnsteigerung um 13%. Das
Ergebnis der operativen Geschaftstatigkeit betragt ebenfalls 399 TEUR.

Das abgeschlossene Geschaftsjahr verlief somit deutlich besser als erwartet und konnte abermals mit einem
hervorragenden Ergebnis abgeschlossen werden. Wie bereits im Vorjahr ist dies im Wesentlichen auf die po-
sitive Entwicklung im Geschéftsbereich MC Navigator und der starken Position von Medical Columbus im

schweizerischen Markt zurtickzufthren.

Im Geschaftsbereich MC Transactor mussten — bedingt durch den starken Margendruck seitens der Industrie
— abermals leichte UmsatzeinbuRen hingenommen werden.

Insbesondere der schweizerische Markt hat wesentlich zum positiven Ergebnis beigetragen. Hierdurch konn-
ten die Umsatze aus internen Leistungsverrechnungen mit der Medical Columbus (Schweiz) AG um knapp
10% von 822 TEUR (Vorjahr 2013) auf 901 TEUR (Geschaftsjahr 2014) gesteigert werden.

Durch die positiven Ergebnisse der letzten Jahre konnte ein ausreichendes Finanzpolster angelegt werden,
welches nicht nur die Finanzierung der bereits im abgelaufenen Geschaftsjahr getéatigten Anlageninvestitio-
nen erméglichte, sondern das gleichermalien die Grundlage fur die notwendigen Investitionen in die Zukunft
der Gesellschaft bildet.

Das Ergebnis pro Aktie vor auRerordentlichen Aufwendungen betrug fur das Geschéaftsjahr 2014 +0,20 Euro
(nach +0,17 Euro im Vorjahr).
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C. Nachtragsbericht

Besondere Ereignisse nach dem Abschlussstichtag haben sich nicht ergeben.

D. Prognosebericht

Das Projekt medcol 2.0 wurde erfolgversprechend im Juni 2014 gestartet. Erste technische Implementierun-
gen fur die interne Nutzung sind seit Beginn 2015 im produktiven Einsatz. Die Entwicklung neuer Produkte ist
bisher noch nicht erfolgt. Zunachst werden im Verlauf des Geschaftsjahres 2015 Bestandsprodukte auf die
neue technologische Basis gestellt. Hierzu z&hlen insbesondere das Katalog- und Stammdatenmanagement

und die Transaktionsplattform.

Wie geplant wurden die vertrieblichen Schwerpunkte auf Kundenbindung und Ausbau des Bestandskunden-
geschéafts gelegt. Dies ist in hervorragender Weise gelungen. Signifikante Veranderungen der Kundenbasis
sind nicht erfolgt. Fir die Dauer des Projekts medcol 2.0 — also bis Ende 2016 — erwarten wir keine grundle-

gende Anderung dieser Entwicklung.

Wie bereits im Halbjahresbericht 2014 angektindigt, hat die Gesellschaft entschieden, die Entwicklungsauf-
wendungen fur das Projekt medcol 2.0 zu aktivieren. Dies wirkt sich positiv auf die Gewinn- und Verlustrech-
nung und die Vermégensaufstellung in der Bilanz — auch in den Jahren 2015 und 2016 — aus. Aus Sicht der
Gesellschaft ist dies der richtige Schritt, um die Werthaltigkeit des Unternehmens auch bilanziell adaquat dar-
zustellen. PlanmaRige Abschreibungen hierauf werden sich im Geschaftsjahr 2015 noch nicht wesentlich er-

folgswirksam auswirken.

Die Entwicklung des Projekts medcol 2.0 kann aus heutiger Sicht aus dem laufenden Geschaft und den vor-

handenen Kapitalreserven des Unternehmens finanziert werden.

In den ersten beiden Monaten des Geschaftsjahres 2015 wurde erwartungsgemal” ein Gewinn erzielt.
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E. Chancen- und Risikobericht

Die Entscheidung, in medcol 2.0 ist aus Sicht des Vorstands ohne Alternative, sofern man die langfristige Ent-
wicklung der Gesellschaft im Sinn hat. Naturlich birgt die Entscheidung auch Risiken.

Die Kosten der Entwicklung kénnten héher ausfallen als geplant, oder die Funktionalitadt nicht dem entspre-
chen, was in den Fachkonzepten als Anforderungen definiert wurde. Auch kann nicht sicher vorgesagt wer-

den, wie schnell sich die Investitionskosten von medcol 2.0 amortisieren lassen.

Bisher liegen die Entwicklungen im Bugdet. Das erste Modul der Entwicklung ist inzwischen produktiv genom-
men, so dass wir davon ausgehen, dass medcol 2.0 erfolgreich umgesetzt werden kann.

Bis zur Bereitstellung véllig neuer Produkte sind wir im aktuellen Produktportfolio mit den Restriktionen der
aktuellen Technologie gebunden. Dieser Umstand wird uns im kompletten Jahr 2015 begleiten. Aufgrund der
geringen Marktdynamik sind die Risiken, die sich aus der beschréankten technologischen Flexibilitat ergeben

allerdings beherrschbar, so dass wir mit keinen signifikanten Kundenverlusten rechnen.

Die Marktkonsolidierung im deutschen Krankenhausmarkt wird aus den anfangs genannten Grinden voraus-
sichtlich mehrere Jahre andauern. Es ist nicht abzusehen, dass in dieser Zeit signifikantes Wachstum még-
lich sein wird. Die Bemuhungen werden daher darauf abzielen, die Effizienz der eigenen Prozesse weiter zu
erhohen und die Beziehungen im Bestandskundengeschaft weiter auszubauen.

Ein Ende der Margenerosion im Transaktionsgeschéft ist noch nicht absehbar. Bisher kann dieses weitestge-
hend durch Steigerungen im Transaktionsvolumen kompensiert werden. Ob dies dauerhaft méglich sein wird,

ist derzeit ungewiss.

Die Gesellschaft hat in den vergangenen Jahren bewiesen, dass sie in der Lage ist, harte Zeiten zu tber-
stehen und sorgfaltig mit den verfugbaren Ressourcen zu wirtschaften. Wir sind daher zuversichtlich, mit
medcol 2.0 die Grundlage fur eine anhaltend positive Geschaftsentwicklung zu legen, und dies aus den vor-
handenen finanziellen Mitteln.

Schnelles Wachstum steht nicht zu erwarten, dafur nachhaltiges.

Trotz sorgfaltiger Planung und unter Beachtung der erforderlichen kaufmannischen Sorgfalt kénnen die tat-

sdchlichen von den geplanten Ergebnissen abweichen.

Konigstein im Taunus, den 4. Mai 2015

Der Vorstand

Dirk Isenberg
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Bestitigungsvermerk des Abschlusspriifers

An die Medical Columbus AG

Wir haben den Jahresabschluss - bestehend aus Bilanz, Gewinn- und Verlustrechnung sowie Anhang - unter
Einbeziehung der Buchfithrung und den freiwillig erstellten Lagebericht der Medical Columbus AG fur das Ge-
schaftsjahr vom 1. Januar bis 31. Dezember 2014 geprift. Die Buchfihrung und die Aufstellung von Jahresab-
schluss und des freiwillig erstellten Lageberichts nach den deutschen handelsrechtlichen Vorschriften und den
erganzenden Bestimmungen der Satzung liegen in der Verantwortung der gesetzlichen Vertreter der Gesell-
schaft. Unsere Aufgabe ist es, auf der Grundlage der von uns durchgefiihrten Priifung eine Beurteilung tber den
Jahresabschluss unter Einbeziehung der Buchfiihrung und tiber den Lagebericht abzugeben.

Wir haben unsere Jahresabschlusspriifung nach § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschafts-
prifer (IDW) festgestellten deutschen Grundsatze ordnungsméaRiger Abschlussprifung vorgenommen. Danach
ist die Prifung so zu planen und durchzufiihren, dass Unrichtigkeiten und VerstéRe, die sich auf die Darstellung
des durch den Jahresabschluss unter Beachtung der Grundsétze ordnungsmaRiger Buchfithrung und durch den
Lagebericht vermittelten Bildes der Vermégens-, Finanz- und Ertragslage wesentlich auswirken, mit hinreichen-
der Sicherheit erkannt werden. Bei der Festlegung der Priifungshandlungen werden die Kenntnisse Uber die Ge-
schaftstatigkeit und Uber das wirtschaftliche und rechtliche Umfeld der Gesellschaft sowie die Erwartungen tber
mogliche Fehler beriicksichtigt. Im Rahmen der Priifung werden die Wirksamkeit des rechnungslegungsbezoge-
nen internen Kontrollsystems sowie Nachweise fiir die Angaben in Buchfiihrung, Jahresabschluss und Lagebe-
richt iberwiegend auf der Basis von Stichproben beurteilt. Die Priifung umfasst die Beurteilung der angewandten
Bilanzierungsgrundsatze und der wesentlichen Einschatzungen der gesetzlichen Vertreter sowie die Wirdigung
der Gesamtdarstellung des Jahresabschlusses und des Lageberichts. Wir sind der Auffassung, dass unsere Pri-
fung eine hinreichend sichere Grundlage fiir unsere Beurteilung bildet.

Unsere Priifung hat zu keinen Einwendungen gefihrt.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Prufung gewonnenen Erkenntnisse entspricht der Jahresab-
schluss den gesetzlichen Vorschriften und den erganzenden Bestimmungen der Satzung und vermittelt unter Be-
achtung der Grundséatze ordnungsmaBiger Buchfilhrung ein den tatsdchlichen Verhaltnissen entsprechendes Bild
der Vermogens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft. Der freiwillig erstellte Lagebericht steht in Einklang
mit dem Jahresabschluss, vermittelt insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage der Gesellschaft und stellt die
Chancen und Risiken der zukunftigen Entwicklung zutreffend dar.

Aschaffenburg, den 4. Mai 2015

RWB Revisions- und Wirtschaftsberatungsgesellschaft mbH
Wirtschaftsprifungsgesellschaft

Hau

Wirtschaftspriifer Wi
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Allgemeine Auftragsbedingungen

fiir

Wirtschaftspriifer und Wirtschaftspriifungsgesellschaften
vom 1. Januar 2002

1. Geltungsbereich

(1) Die Auftragsbedingungen gelten fir die Vertrage zwischen Wirtschafts-
prifern oder  Wirtschaftspriifungsgesellschaften  (im nachstehenden
zusammenfassend ,Wirtschaftsprifer genannt) und ihren Auftraggebern ber
Priifungen, Beratungen und sonstige Auftrdge, soweit nicht etwas anderes
ausdriicklich schriftlich vereinbart oder gesetzlich zwingend vorgeschrieben
ist.

(2) Werden im Einzelfall ausnahmsweise vertragliche Beziehungen auch
zwischen dem Wirtschaftspriifer und anderen Personen als dem
Auftraggeber begriindet, so gelten auch gegeniiber solchen Dritten die
Bestimmungen der nachstehenden Nr. 9.

2. Umfang und Ausfilhrung des Auftrages

(1) Gegenstand des Auftrages ist die vereinbarte Leistung, nicht ein
bestimmter wirtschaftlicher Erfolg. Der Auftrag wird nach den Grundsatzen
ordnungsmaRiger Berufsauslibung ausgefilhrt. Der Wirtschaftspriifer ist
berechtigt, sich zur Durchfiihrung des Auftrages sachverstéandiger Personen
zu bedienen.

(2) Die Berlicksichtigung ausléndischen Rechts bedarf - auber bei betriebs-
wirtschaftlichen Priifungen - der ausdrtcklichen schriftlichen Vereinbarung.

(3) Der Auftrag erstreckt sich, soweit er nicht darauf gerichtet ist, nicht auf
die Priifung der Frage, ob die Vorschriffen des Steuerrechts oder
Sondervorschriften, wie z. B. die Vorschriften des Preis-, Wettbewerbs-
beschréankungs- und Bewirtschaftungsrechts beachtet sind; das gleiche gilt
fir die Feststellung, ob Subventionen, Zulagen oder sonstige
Vergiinstigungen in Anspruch genommen werden kénnen. Die Ausfiihrung
eines Auftrages umfasst nur dann Priiffungshandlungen, die gezielt auf die
Aufdeckung von Buchfdlschungen und sonstigen Unregelméafigkeiten
geﬁchtet sind, wenn sich bei der Durchfihrung von Prifungen dazu ein
nlass ergibt oder dies ausdriicklich schriftlich vereinbart ist.

(4) Andert sich die Rechtslage nach Abgabe der abschlieRenden
beruflichen AuBerung, so ist der Wirtschaftspriifer nicht verpflichtet, den
Auftraggeber auf Anderungen oder sich daraus ergebende Folgerungen
hinzuweisen.

3. Aufklarungspflicht des Auftraggebers

(1) Der Auftraggeber hat dafiir zu sorgen, dall dem Wirtschaftspriifer auch
ohne dessen besondere Aufforderung alle fiir die Ausfiihrung des Auftrages
notwendigen Unterlagen rechtzeitig vorgeiegt werden und ihm von allen
Vorgangen und Umsténden Kenntnis gegeben wird, die fur die Ausfiihrung
des Auftrages von Bedeutung sein kénnen. Dies gilt auch fiir die Unterlagen,
Vorgénge und Umstidnde, die erst wahrend der Tatigkeit des
Wirtschaftspriifers bekannt werden.

(2) Auf Verlangen des Wirtschaftspriifers hat der Auftraggeber die
Vollstandigkeit der vorgelegten Unterlagen und der gegebenen Ausklnfte
und Erklarungen in einer vom Wirtschaftspriifer formulierten schriftlichen
Erklarung zu bestatigen.

4. Sicherung der Unabhéngigkeit

Der Auftraggeber steht dafiir ein, da® alles unterlassen wird, was die Unab-
héngigkeit der Mitarbeiter des Wirtschaftspriifers gefahrden kénnte. Dies gilt
insbesondere fiir Angebote auf Anstellung und fir Angebote, Auftrage auf
eigene Rechnung zu bernehmen.

5. Berichterstattung und miindliche Auskiinfte

Hat der Wirtschaftsprifer die Ergebnisse seiner Tatigkeit schriftlich darzu-
stellen, so ist nur die schriftliche Darstellung maRgebend. Bei Priffungsauf-
tragen wird der Bericht, soweit nichts anderes vereinbart ist, schriftlich
erstattet. Muandliche Erkldrungen und Auskinfte von Mitarbeitern des
Wirtschaftsprifers aulerhalb des erteilten Auftrages sind stets unverbindlich.

6. Schutz des geistigen Eigentums des Wirtschaftspriifers

Der Auftraggeber steht dafir ein, dal die im Rahmen des Auftrages vom
Wirtschaftsprifer gefertigten Gutachten, Organisationsplane, Entwiirfe,
Zeichnungen, Aufstellungen und Berechnungen, insbesondere Massen- und
Kostenberechnungen, nur fiir seine eigenen Zwecke verwendet werden.

7. Weitergabe einer beruflichen AuBerung des Wirtschaftspriifers

(1) Die Weitergabe beruflicher AuRerungen des Wirtschaftspriifers

%Berichte. Gutachten und dgl.) an einen Dritten bedarf der schriftlichen
ustimmung des Wirtschaftsprifers, soweit sich nicht bereits aus dem

Auftragsinhalt die Einwilligung zur Weitergabe an einen bestimmten Dritten

ergibt.

Gegenliber einem Dritten haftet der Wirtschaftspriifer (im Rahmen von Nr. 9)

nur, wenn die Voraussetzungen des Satzes 1 gegeben sind.

(2) Die Verwendung beruflicher AuRerungen des Wirtschaftspriifers zu
Werbezwecken ist unzuléssig; ein VerstoR berechtigt den Wirtschaftspriifer
zur fristlosen Kundigung aller noch nicht durchgefilhrten Auftrage des
Auftraggebers.

8. Mangelbeseitigung

(1) Bei etwaigen Mangein hat der Auftraggeber Anspruch auf
Nacherfillung durch den Wirtschaftspriifer. Nur bei Fehlschlagen der
Nacherfiillung kann er auch Herabsetzung der Verglitung oder
Riickgangigmachung des Vertrages verlangen; ist der Auftrag von einem
Kaufmann im Rahmen seines Handelsgewerbes, einer juristischen Person
des offentlichen Rechts oder von einem &ffentlich-rechtlichen
Sondervermégen erteilt worden, so kann der Auftraggeber die
Rickgangigmachung des Vertrages nur verlangen, wenn die erbrachte
Leistung wegen Fehlschlagens der Nacherfiillung fir ihn ohne Interesse ist.
Soweit dariiber hinaus Schadensersatzanspriiche bestehen, gilt Nr. 9.

(2) Der Anspruch auf Beseitigung von Mangeln mul vom Auftraggeber
unverzﬂ?lich schriftlich geltend gemacht werden. Anspriiche nach Abs. 1, die
nicht auf einer vorsatzlichen Handlung beruhen, verjdhren nach Ablauf eines
Jahres ab dem gesetzlichen Verjdhrungsbeginn.

$3) Offenbare Unrichtigkeiten, wie z. B, Schreibfehler, Rechenfehler und
ormelle Mangel, die in einer beruflichen AuBerung (Bericht, Gutachten und
dgl.) des Wirtschaftspriifers enthalten sind, kénnen jederzeit vom Wirt-
schaftspriifer auch Dritten gegeniiber berichtigt werden. Unrichtigkeiten, die
geeignet sind, in der beruflichen AuRerung des Wirtschaftspriifers enthaltene
Ergebnisse in Frage zu stellen, berechtigen diesen, die AuBerung auch
Dritten gegeniiber zuriickzunehmen. In den vorgenannten Fallen ist der
Auftraggeber vom Wirtschaftspriifer tunlichst vorher zu héren.

9. Haftung

1)  Fur gesetzlich vorgeschriebene Prifungen gilt die Haftungs-
eschrdankung des § 323 Abs. 2 HGB.

(2)

Falls weder Abs. 1 eingreift noch eine Regelung im Einzelfall besteht, ist die
Haftung des Wirtschaftspriifers fiir Schadensersatzanspriiche jeder Art, mit
Ausnahme von Schdden aus der Verletzung von Leben, Koérper und
Gesundheit, bei einem fahrldssig verursachten einzelnen Schadensfall gem.
§ 54 a Abs. 1 Nr. 2 WPO auf 4 Mio. € beschrankt; dies gilt auch dann, wenn
eine Haftung gegenliber einer anderen Person als dem Auftraggeber
begrindet sein sollte. Ein einzelner Schadensfall ist auch beziiglich eines
aus mehreren Pflichtverletzungen stammenden einheitlichen Schadens
egeben. Der einzelne Schadensfall umfalt samtliche Folgen einer
ichtverletzung ohne Riicksicht darauf, ob Schdden in einem oder in
mehreren aufeinanderfolgenden Jahren entstanden sind. Dabei gilt
mehrfaches auf gleicher oder gleichartiger Fehlerquelle beruhendes Tun
oder Unterlassen als einheitliche Pflichtverletzung, wenn die betreffenden
Angelegenheiten miteinander in rechtlichem oder wirtschaftlichem
Zusammenhang stehen. In diesem Fall kann der Wirtschaftspriifer nur bis
zur Héhe von 5 Mio. € in Anspruch genommen werden. Die Begrenzung auf
das Flnffache der Mindestversicherungssumme gilt nicht bei gesetzlich
vorgeschriebenen Pflichtpriifungen.

Haftung bei Fahridssigkeit, Einzelner Schadensfall

(3)  AusschluBfristen

Ein Schadensersatzanspruch kann nur innerhalb einer Ausschluftfrist von
einem Jahr geltend gemacht werden, nachdem der Anspruchsberechtigte
von dem Schaden und von dem anspruchsbegriindenden Ereignis Kenntnis
erlangt hat, spatestens aber innerhalb von 5 Jahren nach dem anspruchs-
begrindenden Ereignis. Der Anspruch erlischt, wenn nicht innerhalb einer
Frist von sechs Monaten seit der schriftlichen Ablehnung der Ersatzleistung
Kla%e erhoben wird und der Auftraggeber auf diese Folge hingewiesen
wurde.

Das Recht, die Einrede der Verjahrung geltend zu machen, bleibt unberiihrt.

Die Sétze 1 bis 3 gelten auch bei gesetzlich vorgeschriebenen Priifungen mit
gesetzlicher Haftungsbeschrankung.
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10. Ergénzende Bestimmungen fiir Priifungsauftrage

(1) Eine nachtragliche Anderung oder Kirzung des durch den
Wirtschaftspriifer gepriiften und mit einem Bestatigungsvermerk versehenen
Abschlusses oder Lageberichts bedarf, auch wenn eine Veréffentlichung
nicht stattfindet, der schriftlichen Einwilligung des Wirtschaftspriifers. Hat der
Wirtschaftspriifer einen Bestatigungsvermerk nicht erteilt, so ist ein Hinweis
auf die durch den Wirtschaftspriifer durchgefiihrte Priifung im Lagebericht
oder an anderer fiir die Offentlichkeit bestimmter Stelle nur mit schriftlicher
Einwilligung des Wirtschaftspriifers und mit dem von ihm genehmigten
Wortlaut zulassig.

(2)  Widerruft der Wirtschaftsprifer den Bestatigungsvermerk, so darf der
Bestatigungsvermerk nicht weiterverwendet werden. Hat der Auftraggeber
den Bestafigungsvermerk bereits verwendet, so hat er auf Verlangen des
Wirtschaftspriifers den Widerruf bekanntzugeben.

(3) Der Auftraggeber hat Anspruch auf fiinf Berichtsausfertigungen.
Weitere Ausfertigungen werden besonders in Rechnung gestellt.

11. Ergédnzende Bestimmungen fiir Hilfeleistung in Steuersachen

(1) Der Wirtschaftspriifer ist berechtigt, sowohl bei der Beratung in
steuerlichen Einzelfragen als auch im Falle der Dauerberatung die vom
Auftraggeber genannten Tatsachen, insbesondere Zahlenangaben, als
richtig. und vollstindig zugrunde zu legen; dies gilt auch fir
Buchfiihrungsauftrage. Er hat jedoch den Auftraggeber auf von ihm
festgestellite Unrichtigkeiten hinzuweisen.

(2)  Der Steuerberatungsauftrag umfaBt nicht die zur Wahrung von Fristen
erforderlichen Handlungen, es sei denn, dall der Wirtschaftspriifer hierzu
ausdriicklich den Auftrag Ubernommen hat. In diesem Falle hat der
Auftraggeber dem Wirtschaftspriifer alle fur die Wahrung von Fristen
wesentlichen Unterlagen, insbesondere Steuerbescheide, so rechtzeitig
vorzulegen, dalk dem Wirtschaftspriifer eine angemessene Bearbeitungszeit
zur Verfugung steht.

(3) Mangels einer anderweitigen schriftlichen Vereinbarung umfalt die
laufende Steuerberatung folgende, in die Vertragsdauer fallenden
Tatigkeiten:

a) Ausarbeitung der Jahressteuererkldrungen fiir die Einkommensteuer,
Kérperschaftsteuer und Gewerbesteuer sowie der
Vermégensteuererkldrungen, und zwar auf Grund der vom Auftraggeber
vorzulegenden Jahresabschlisse und sonstiger, fir die Besteuerung
erforderlicher Aufstellungen und Nachweise

b) Nachpriifung von Steuerbescheiden zu den unter a) genannten Steuern
c) Verhandlungen mit den Finanzbehérden im Zusammenhang mit den
unter a) und b) genannten Erklarungen und Bescheiden

Mitwirkung bei Betriebspriifungen und Auswertung der Ergebnisse von
Betriebspriifungen hinsichtlich der unter a) genannten Steuern

Mitwirkung in Einspruchs- und Beschwerdeverfahren hinsichtlich der
unter a) genannten Steuern.

d

—

e

Der Wirtschaftspriifer beriicksichtigt bei den vorgenannten Aufgaben die
wesentliche verdffentlichte Rechtsprechung und Verwaltungsauffassung.

(4)  Erhalt der Wirtschaftsprifer fur die laufende Steuerberatung ein
Pauschalhonorar, so sind mangels anderweitiger  schriftlicher
Vereinbarungen die unter Abs. 3 d) und e) genannten Téatigkeiten gesondert
zu honorieren.

(5) Die Bearbeitung besonderer Einzelfragen der Einkommensteuer,
Kérperschaftsteuer, Gewerbesteuer, Einheitsbewertung und
Vermégensteuer sowie aller Fragen der Umsatzsteuer, Lohnsteuer,
sonstigen Steuern und Abgaben erfolgt auf Grund eines besonderen
Auftrages. Dies gilt auch fiir

a) die Bearbeitung einmalig anfallender Steuerangelegenheiten, z. B auf
dem Gebiet der Erbschaftsteuer, Kapitalverkehrsteuer,
Grunderwerbsteuer,

b) die Mitwirkung und Vertretung in Verfahren vor den Gerichten der
Finanz- und der Verwaltungsgerichtsbarkeit sowie in Steuerstrafsachen
und

die beratende und gutachtliche Tétigkeit im Zusammenhang mit
Umwandlung, Verschmelzung, Kapitalerhéhung und -herabsetzung,
Sanierung, Eintritt und  Ausscheiden eines  Gesellschafters,
BetriebsverauBerung, Liquidation und dergleichen.

[o}

(6) Soweit auch die Ausarbeitung der Umsatzsteuerjahreserklarung als
zusétzliche Tétigkeit Gbernommen wird, gehért dazu nicht die Uberpriifung
etwaiger besonderer buchmaRiger Voraussetzungen sowie die Frage, ob
alle in Betracht kommenden umsatzsteuerrechtlichen Vergiinstigungen
wahrgenommen worden sind. Eine Gewahr fir die vollstandige Erfassung
der Unterlagen zur Geltendmachung des Vorsteuerabzuges wird nicht
lbernommen.

12. Schweigepflicht gegeniiber Dritten, Datenschutz

(1)  Der Wirtschaftspriifer ist nach MaRgabe der Gesetze verpflichtet, Uber
alle Tatsachen, die ihm im Zusammenhang mit seiner Tatigkeit fir den
Auftraggeber bekannt werden, Stillschweigen zu bewahren, gleichviel, ob es
sich dabei um den Auﬂraggeber selbst oder dessen Geschaftsverbindungen
hangleg, es sei denn, dall der Auftraggeber ihn von dieser Schweigepflicht
entbindet.

(2) Der Wirschaftsprifer darf Berichte, Gutachten und sonstige
schriftliche Auferungen tber die Ergebnisse seiner Téatigkeit Dritten nur mit
Einwilligung des Auftraggebers aushandigen.

(3)  Der Wirtschaftspriifer ist befugt, ihm anvertraute personenbezogene
Daten im Rahmen der Zweckbestimmung des Auftraggebers zu verarbeiten
oder durch Dritte verarbeiten zu lassen.

13. Annahmeverzug und unterlassene Mitwirkung des Auftraggebers

Kommt der Auftraggeber mit der Annahme der vom Wirtschaftspriifer
angebotenen Leistung in Verzug oder unterlait der Auftraggeber eine ihm
nach Nr. 3 oder sonst wie obliegende Mitwirkung, so ist der Wirtschaftsprifer
zur fristlosen Kindigung des VertraEges berechtigt. Unberiihrt bleibt der
Anspruch des Wirtschaftspriifers auf Ersatz der ihm durch den Verzug oder
die unterlassene  Mitwirkung des Auftraggebers  entstandenen
Mehraufwendungen sowie des verursachten Schadens, und zwar auch
dann, wenn der Wirtschaftspriifer von dem Kindigungsrecht keinen
Gebrauch macht.

14. Vergiitung

(1) Der Wirschaftsprifer hat neben seiner Gebihren- oder
Honorarforderung  Anspruch auf Erstattung seiner Auslagen; die
Umsatzsteuer wird zusétzlich berechnet. Er kann angemessene Vorschisse
auf Vergiitung und Auslagenersatz verlangen und die Auslieferung seiner
Leistung von der vollen Befriedigung seiner Anspriiche abhéngig machen.
Mehrere Auftraggeber haften als Gesamtschuldner.

(2) Eine Aufrechnung gegen Forderungen des Wirtschaftsprifers auf
Vergﬁtun? und Auslagenersatz ist nur mit unbestrittenen oder rechtskréaftig
festgestellten Forderungen zuléssig.

15. Aufbewahrung und Herausgabe von Unterlagen

(1) Der Wirtschaftsprifer bewahrt die im Zusammenhang mit der
Erledigung eines Auftrages ihm (bergebenen und von ihm selbst
angefertigten Unterlagen sowie den (ber den Auftrag gefihrten
Schriftwechsel zehn Jahre auf.

(2) Nach Befriedigung seiner Anspriiche aus dem Auftrag hat der
Wirtschaftspriiffer auf Verlangen des Auftraggebers alle Unterlagen
herauszugeben, die er aus Anlal seiner Tatigkeit flir den Auftrag von diesem
oder fiir diesen erhalten hat. Dies gilt jedoch nicht fir den Schriftwechsel
zwischen dem Wirtschaftspriffer und seinem Auftraggeber und fiir die
Schriftstiicke, die dieser bereits in Urschrift oder Abschrift besitzt. Der
Wirtschaftspriifer kann von Unterlagen, die er an den Auftraggeber
zuriickgibt, Abschriften oder Fotokopien anfertigen und zuriickbehalten.

16. Anzuwendendes Recht

Fir den Auftrag, seine Durchfihrung und die sich hieraus ergebenden
Anspriiche gilt nur deutsches Recht.



